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O ano 2021 marca o 150 aniversario da publicagao dos “Principios de Economia” de
Carl Menger, a obra padrao da Escola Austriaca. Em seus “Principios” de 1871, Carl Menger
nao apenas langou as bases para a Escola Austriaca de Economia. Sua contribui¢ao também é
conhecida além da economia austriaca, porque a sua obra contém percepgoes centrais sobre
a teoria do valor subjetivo e da andlise marginal, que sao parte integrante da moderna teoria
econdmica.

Carl Menger (23 de fevereiro de 1840 - 26 de fevereiro de 1921) € o indiscutivel fundador
da Escola Austriaca de Economia. Nas ciéncias econdmicas em geral, ele ainda € amplamente
reconhecido até hoje por suas contribui¢des fundamentais para o desenvolvimento do conceito
de utilidade marginal e como um pioneiro da teoria do valor subjetivo. Especialmente para
a Escola Austriaca, Menger lancou a pedra fundamental com suas descobertas sobre o uso
do conhecimento e da previsao, a importancia dos precos relativos, o papel do tempo e o
surgimento espontaneo de instituigdes sociais. Carl Menger fornece uma perspectiva consistente
da economia e uma representacao coerente da complexidade da inter-relagao entre bens,
valores, cambio e precos.
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150 ANOS “PRINCIPIOS DA ECONOMIA” DE CARL MENGER UM LEGADO DURADOURO

Este artigo € estreitamente baseado no original do “Grundsétze der Volkswirtschaftslehre”.
As interpretagOes visam a tornar a obra acessivel ao leitor de hoje. Para facilitar a leitura, as
citagOes diretas da obra de Menger sao feitas em linguagem moderna.

1. Contexto e Legado da Obra

Carl Menger ¢ um daqueles raros pensadores cuja influéncia cresce com o tempo. Seu
trabalho representa uma contribui¢ao duradoura para a ciéncia econdmica. Muitas das
descobertas de Menger agora fazem parte da economia padrao. Outros foram preservados
como componentes essenciais da Escola Austriaca de Economia. Isso se aplica em particular
as suas percepgoes sobre a previsao e o papel da incerteza, que Menger acredita serem de
importancia fundamental para a atividade economica. O ponto central de sua pergunta € a acao
econdmica em termos de melhoria das condigdes da vida individual. O trabalho de Menger
esta repleto de percep¢des profundas e estd justamente celebrado como a obra fundamental
da Escola de Negdcios Austriaca. Na medida em que os debates sobre a ordem econémica se
acendem, a obra de Menger assume um significado que vai também além da economia.

Na sua obra principal Grundsitze der Volkswirtschaftslehre de 1871, Menger caracteriza a
ciéncia econdmica como a ciéncia da escolha individual. Seu método de pesquisa é baseado
na légica dedutiva como ferramenta para trazer a luz a estrutura oculta do material empirico
disponivel. A metodologia de Menger, referida por Schumpeter como “individualismo
metodoldgico”, é melhor caracterizada como “andlise causal-realista”.

Em seu ensaio introdutdrio da edigao, Friedrich von Hayek (MENGER, 1871, p. 5-338)
aponta que, na época em que Menger estava escrevendo seus “Principios de Economia” (1871), o
progresso da teoria economica na Inglaterra estava estagnado, enquanto na Alemanha a geragao
de economistas histdricos (Historische Schule der Nationalékonomie) dominou o campo. Esses
estudiosos histéricos eram contra teoria e, em contraste com a pesquisa historico-empirica,
viam inutil ou mesmo prejudicial o esfor¢o para obter conhecimento tedrico (p. 17).

No entanto, a tradi¢ao econdmica alema influenciou Carl Menger na medida em que
muitos economistas continentais (como na Itdlia e na Franca) permaneceram cientes das
contradigdes inerentes a determinagao de precos baseada no valor do trabalho através dos custos
de producao. Por exemplo, houve Hermann Heinrich Gossen (1810-58), que em seu extenso
livro como o grandioso titulo de “Entwickelung der Gesetze des menschlichen Verkehrs, und der
daraus fliefSenden Regeln fiir menschliches Handeln (Desenvolvimento das Leis das Relacdoes Humanas
e as Regras para a A¢do Humana que Fluem Dela) (1854, versao em inglés) formulou o principio da
utilidade marginal. Este trabalho, cuja importancia € inegavel em retrospecto, recebeu pouca
atencdo na época de sua publicagao - ndo s6 pelo amplo uso de formula¢does matematicas. Neste
trabalho, Gossen expde 0s principios para a avaliagao de bens relevantes para a decisao, que
ainda hoje sao ensinados como as “Leis de Gossen”. Hermann Gossen também foi pioneiro na
lei de que um equilibrio na demanda por bens exige que a razao entre a utilidade marginal
e 0 preco seja a mesma para todos os bens em consideragao, uma proposi¢ao que, em sua
formulacao matematica, se tornou o padrao na microeconomia moderna.

MISES: Interdisciplinary Journal of Philosophy Law and Economics, Sao Paulo, 2021; 9 | €202191434



Antony P. Mueller

A teoria subjetiva dos valores, que Carl Menger sistematicamente amplia para a demanda
de bens, ainda tem raizes nos escoldsticos espanhdis dos séculos XVI e XVII, como de Soto em
particular o fez saber. Pouco explorado, entretanto, € a relagao entre a teoria dos valores da
Escola Austriaca e suas raizes na filosofia do idealismo alemao . A relagao filosofica de Menger
com Leibniz é considerada certa, enquanto a relagdo com Kant permanece controversa.

Como Erich Streissler enfatizou, o “Grundséatze” de Menger ¢ um complemento consciente
para a Riqueza das Nagdes de Adam Smith. A andlise de Menger nao é estatica, mas sim
preocupada com o progresso econdmico. A obra de Menger é uma investigacao das restri¢oes
a acao econdmica e da mudanca destas restri¢coes por meio da mudanga nas varidveis de
escolha. Assim, a teoria de Menger “é, antes de tudo, basicamente uma teoria da informagcao,
uma teoria econOmica sob incerteza e nao sob certeza” (STREISSLER, 1972, p. 427). Assim,
revela-se que a contribuicao principal de Menger para a teoria econdmica nao ¢ em primeiro
lugar o marginalismo, mas o subjetivismo sistematico.

Num sentido mais profundo, Menger desenvolve uma teoria do desenvolvimento
economico. Explicitamente, Menger destaca que nao é tanto na divisdo do trabalho, mas sim
que o aumento do bem-estar consiste na constante ampliagao da gama de bens e na melhoria
da qualidade dos bens. Aqui, também, encontra-se o aspecto dinamico da teoria de Menger,
que se localiza nas mudangas na atividade produtiva. Neste sentido, a propria divisao do
trabalho é consequéncia do aumento da gama de mercadorias. Na perspectiva de Menger,
os bens “sao tridimensionais: eles tém quantidade, qualidade e variedade como dimensdes
separadas de mudanca dinamica” (STREISSLER, 1972, p. 431).

Apesar de seu amplo escopo, os principios da economia nao abrangem toda a gama de
topicos que Carl Menger pretendia cobrir. De acordo com Hayek (1936, p. 11), Menger planejou
entregar mais trés volumes. A segunda parte do projeto trataria de “Juros, saldrios, aluguéis,
receitas, crédito e papel-moeda” e a terceira parte da produgao e do comércio, enquanto uma
quarta parte deveria discutir e criticar o sistema econémico existente e as propostas para
sua reforma. Presumivelmente distraido pela “controvérsia do método” (Methodenstreit), Carl
Menger nao implementou seus planos originais, deixando as geragoes seguintes, que seguiram
o legado de Menger, ainda muito a fazer.

Como acontece com todos os economistas de destaque, a importancia de
Menger néo é indiscutivel . E perceptivel, no entanto, que os oponentes de Menger tendem a
recorrer a trivialidades e denegrigdes do que a fazer um julgamento solido. O “estilo desajeitado”
de Menger ¢ lamentado e ele é acusado de ser mais fildsofo do que economista. Alguns acusaram
Menger de copiar suas ideias principais. O economista comunista Bukharin (1914) chegou a
fazer de Menger o “chefe da propaganda de banquetes e desperdicios burgueses”. O principal
representante da escola historica alema, Gustav Schmoller, nao se esquivou de insultos pessoais.
Outros lamentam que Menger ndo usou matemadtica na sua exposi¢ao, mas esquecem que o
foco da investigacao dos Principios nao era equilibrio, mas desequilibrio, nao foi descrever
as condigOes estaticas, mas dinamicas. Igualmente além do ponto é a critica de que Menger
nao desenvolveu uma teoria dos custos. Estes criticos ignoram o fato de que os “custos” dos
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quais eles falam sao precos e, assim, ja sao considerados na teoria da determinacao de pregos
de Menger.

Da mesma forma, € injustificado descartar a posi¢ao em favor dos mercados livres como

uma “ideologia”. Em vez disso, a defesa de uma economia de mercado baseada na propriedade
1 ” i A ncfpios”.
decorre da analise da natureza da atividade econdmica elaborada nos “Principios”

Olegado da obra de Menger continua. Além dos economistas associados a Menger, como
Friedrich von Wieser, Eugen von Bohm-Bawerk, Ludwig von Mises e Friedrich August von
Hayek, foram principalmente americanos que encontraram seu mestre em Menger, Frank
Fetter e especialmente Murray Rothbard e Israel Kirzner, além dos economistas que esteviram
ao redor de Ludwig von Mises durante seu tempo em Nova York. Hoje, o Ludwig von Mises
Institute em Auburn lidera a Escola Austriaca ao lado de um grande grupo de economistas da
George Mason University. O julgamento do economista da Escola de Chicago, George Stigler
(1937), supera muitas das criticas mesquinhas com o elogio de reconhecer Carl Menger como
um “novo Adam Smith”.

A contribuicao de Menger para o desenvolvimento de uma “Escola Austriaca” independente
permanece incontestavel. Ebenstein (2003, p. 26) escreve: “Quase tudo o que distingue a escola
austriaca pode ser encontrado em Menger - utilidade marginal, avaliagdo subjetiva, aimportancia
do conhecimento e da previsao, o papel dos pregos, o surgimento espontaneo de institui¢oes
sociais e econdmicas, atividade como processo no tempo”. Em “Economics and Knowledge”,
Hayek (1936) constata que, para Menger, a atividade econdmica procura essencialmente prever
o futuro. Conectado a isso estd a questao de qual ordem é mais adequada para essa tarefa: o
poder governante do estado moldado por interesses politicos ou agao empresarial orientada
para o consumidor em uma economia de mercado. Os insights que Menger desenvolve em
detalhes nos Principios encontram sua coesao interna na tese de que ndo apenas o bem-estar,
mas também nossa sobrevivéncia depende da extensdo em que a ordem da economia de
mercado tem a vantagem.

A maioria das interpretagoes coloca Menger em linha com Jevons e Walras como os
fundadores da andlise marginal. Porém, o marginalismo € apenas um aspecto secundario
da teoria de Menger. O descobridor original do principio marginal nado foi Jevons, Walras
nem Menger, mas Gossen. Nesse sentido, a contribuicao fundamental dos “Principios” de
Menger para a teoria econdmica em geral € a teoria subjetiva dos valores. O subjetivismo e o
individualismo metodoldgico que é diretamente relacionado com o subjetivismo sdo o nucleo
da teoria econdmica de Menger.

2. Fundamentos

2.1. Teoria do valor

Em seu “Principios de Economia”, Carl Menger explica que as pessoas agem porque os dois
lados se beneficiam da troca de bens. As pessoas atribuem valorizagoes diferentes ao mesmo
bem. Portanto, no caso de uma troca voluntaria de bens, nao equivalentes mudam de maos,
mas a troca € realizada com o objetivo de alcangar uma melhor satisfagao das necessidades
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em comparagao com o estado antes da troca. O valor é subjetivo. O grau de valor muda com as
circunstancias em que o individuo se encontra e com o progresso pessoal do conhecimento. A
“lei da utilidade marginal decrescente” afirma que a valorizacao individual de cada unidade
de bem diminui quanto mais unidades desse bem estiverem disponiveis.

Enquanto o préprio Menger nao usou o termo “utilidade marginal”, que foi posteriormente
introduzido por seu sucessor Friedrich von Wieser (1851-1926), Menger desenvolveu sua defini¢ao
do contetiddo como a “extensao da importancia” (GRUNDSATZE, 1871, p- 77) que um operador
econdmico avalia o bem. Os bens disponiveis nao tém valor por si mesmos, mas adquirem esse
valor por meio de sua importancia para a satisfacdo das necessidades humanas percebidas
subjetivamente. No valor dos bens, o sujeito econdmico se depara com a importancia que o
individuo atribui a satisfacao de suas necessidades, ou seja, a vida e ao bem-estar.

Carl Menger afirma que, em ultima analise, a satisfacdo das nossas necessidades é o
ponto de partida decisivo para toda a atividade econdmica. Assim, o valor de um bem consiste
na transferéncia desse significado para a satisfacao das necessidades que um bem pode
proporcionar. A diferenga na extensao do valor dos bens individuais resulta da diferenca em
sua importancia para a satisfacao das necessidades (1871, p. 87).

O principio da utilidade marginal, como avaliacdo subjetiva dos bens, determina o
valor, dependendo do niimero de unidades disponiveis do bem. O uso marginal de um bem
diminui com as unidades desse bem que estao disponiveis. Assim, a satisfacao que o sujeito
econdmico espera receber da unidade de bem menos valiosa também determina o valor das
unidades de bem que correspondem as preferéncias mais altas na classificacao daquela pessoa.

Os esforgos das pessoas visam a atender as necessidades da maneira mais completa
possivel. No caso de um certo bem poder satisfazer necessidades diferentes, providéncias serao
tomadas para satisfazer aquela necessidade para a qual o bem é da mais alta importancia. Se
houver um excedente, ele serd usado para satisfazer aquelas necessidades que sao menos
importantes do que a satisfagao de ordem superior. A classificacao segue o principio das
possiveis necessidades que o bem pode satisfazer (MENGER, 1871, p. 98).

A determinacao da disposicao a pagar segue diretamente dessa teoria da utilidade marginal
e forma a base da teoria dos precos. A importancia atribuida a um bem resulta da utilidade
marginal deste bem. O “valor” de um bem (e, portanto, a disposi¢ao individual a pagar) é,
portanto, determinado pelo valor associado a satisfacdo da necessidade de valorizagao mais
baixa. O “paradoxo de valores” que atormentava os classicos da economia esta assim resolvido.

O valor dos bens € subjetivo, individual e situacional. Valor reflete aimportancia que uma
determinada pessoa atribui a um determinado bem em um determinado momento e sob certas
circunstancias. Originalmente, apenas os bens que servem a sobrevivéncia humana tém valor
e, como resultado, aplicamos esse significado a todos os bens que sabemos que podem servir
para satisfazer nossas necessidades. Daqui decorre que varia a importancia que tém para nos
as diversas necessidades concretas de satisfagao, nomeadamente no grau da sua importancia
para a preservacao da nossa vida e do nosso bem-estar. A ancora de toda apreciacao € a
utilidade de um bem para o bem-estar do individuo. O agente econdmico transfere o valor
dos bens de primeira ordem para os bens de ordem superior. Desse modo, o valor dos bens
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de ordem superior é uma manifestagao particular da importancia que o homem atribui a sua
vida e ao seu bem-estar. Com o empreendedorismo, entra em cena que os bens de produgao
sao avaliados de acordo com a demanda futura de bens de consumo e sua producao deve ser
gerenciada de acordo.

O valor de um bom resulta do conhecimento de que cada subconjunto desse bem esta
conectado com a satisfagao de necessidades. Um bem € valorizado pelo conhecimento de que
seu uso atende a satisfacao de uma necessidade.

Bensnao econdmicos nao tém valor. Se houver oferta suficiente para satisfazer completamente
todos os desejos desse bem, o subconjunto desse bem nao tera valor. Portanto, os bens nao
econdmicos nao apenas nao tém valor de troca, mas também nao tém valor algum e, portanto,
também nao tém valor de uso.

Carl Menger deixa isso claro com um exemplo:

Se os habitantes de uma aldeia precisam de mil baldes de agua por dia para suprir
completamente suas necessidades desse bem, e se eles tém um riacho que carrega cem mil
baldes de 4gua todos os dias, entao para eles uma quantidade parcial dessa agua é sem valor,
porque eles ainda podem satisfazer sua necessidade de 4gua da mesma forma do que se essa
quantidade parcial fosse descartada ou se perdesse sua qualidade de mercadoria. Sim, eles
permitirdo que muitos milhares de baldes desse bem fluam para o mar todos os dias, sem
serem prejudicados de forma alguma para satisfazer sua necessidade de agua (1871, p. 83).

O valor de troca e o valor de uso estdo ambos subordinados ao conceito geral de valor,
ou seja, conceitos que sao coordenados em sua relagao um com o outro. Consequentemente,
o conceito geral de valor se aplica tanto ao valor de uso quanto ao valor de troca.

Utilidade é a adequagao de uma coisa para servir a satisfagao das necessidades humanas. Os
bens ndo econdmicos também sdo tteis se satisfazem nossas necessidades da mesma forma
que os bens econdmicos. Beneficio e valor nao coincidem. Confundir utilidade com valor de
uso nunca teve consequéncias praticas, mas atrapalhou o avango da economia. Na verdade,
pessoas praticas nunca foram vitimas desse erro. O fato de um bem ter valor para nds reside
no fato de estar disponivel para satisfazer uma necessidade. O valor dos bens nao é arbitrario,
mas a consequeéncia necessaria do reconhecimento do homem de que a preservacao de sua
vida e de seu bem-estar depende da disposicao sobre um determinado bem ou conjunto de
certos bens.

Utilidade é a adequagado de uma coisa para servir a satisfacao das necessidades humanas
e, consequentemente, (ou seja, a utilidade conhecida) é um pré-requisito geral para a qualidade
dos produtos. Mesmo os bens ndo econdmicos sao tteis, na medida em que sao tao adequados
para a satisfacdo de nossas necessidades quanto os econdmicos, e essa adequagao também
deve ser reconhecida pelas pessoas, caso contrdrio nao seriam capazes de atingir a qualidade
dos bens em absoluto (MENGER, 1871, p. 84).

O fato de um bem ter valor para um individuo se deve ao fato de que a disposi¢ao desse
bem tem o significado de satisfacao de necessidades.
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O valor dos bens nao €, portanto, nada arbitrario, mas em toda parte a consequéncia
necessaria do conhecimento do homem de que a manutengao de sua vida, seu bem-estar, ou
pelo menos uma parte, por mais insignificante que seja, depende da disposi¢ao de um bem
ou de uma quantidade de bens (MENGER, 1871, p. 85).

O valor dos bens depende da relacao entre os bens e as nossas necessidades, e nao dos
bens em si. A medida em que essa relagio muda, o valor vai surgindo ou desaparecendo. O
valor nao ¢é algo que estd vinculado a bens. O valor nao consiste nas propriedades objetivas
do bem e nao existe como fator independente ou como coisa em si mesmo.

Em vez disso, o valor é um julgamento feito por empresdrios sobre a importancia dos
bens a sua disposi¢ao para a manutencao de sua vida e bem-estar, e isso, portanto, nao existe
fora de sua consciéncia (MENGER, 1871, p. 86).

Na economia, a objetificagao do valor, como aconteceu de Adam Smith a Karl Marx e
além, acrescentou muito a confusao. Karl Marx construiu toda a sua teoria sobre esse erro. Falar
de valor como de coisas reais independentes e, assim, objetificar o valor, levou a uma longa
série de outros erros que persistem até os dias de hoje. Embora a microeconomia moderna
ja tenha adotado totalmente a teoria do valor subjetivo, a teoria do valor objetivo continua a
assombrar o marxismo e frequentemente molda as ideias na politica. A doutrina de valores
objetivos ndo pode ser mantida.

Pois o que existe objetivamente é sempre apenas as coisas, ou as quantidades delas, e
seu valor € algo essencialmente diferente delas, a saber, um julgamento que os individuos
econdmicos fazem para si sobre o significado que a disposicao sobre eles tem para sua vida
ou seu bem-estar (MENGER, 1871, p. 86).

Assim como o valor de um bom resulta de desejos, o valor de um bem deve depender
de até que ponto nossos desejos sao satisfeitos. As flutuacdes do valor das mercadorias ao
longo do tempo e a ordem de prioridade das mercadorias resultam das disposi¢oes do valor
das mercadorias.

O valor de um bem nao é determinado pelo valor necessario a sua produgao, incluindo
a obra envolvida, mas sim pela avaliacao subjetiva. Este principio de subjetividade também
se aplica a bens de capital. Nao € o custo de produgao dos bens que determina o valor dos
bens de consumo; pelo contrario, é certo que o valor dos bens de ordem superior nao pode
ser o fator decisivo do valor provavel dos bens correspondentes de ordem inferior, nem
o valor dos bens de ordem superior ja utilizados para produzir um bem pode ser o fator
decisivo de seu valor efetivo, mas o oposto em todas as circunstancias. O valor dos bens de
ordem superior depende do valor provavel dos bens de ordem inferior para cuja produgao se
destinam (MENGER, 1871, p. 234).

Essa consideracao resulta no “principio do valor dos bens de ordem superior”, em que
o valor esperado dos bens de ordem superior é condicionado pelo valor esperado dos bens
de primeira ordem. Consequentemente, bens de uma ordem superior, ou seja, os bens de
produgao, s6 podem ganhar valor e manté-lo na medida em que servem para produzir bens
de primeira ordem, ou seja, bens de consumo.
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Nessa avaliagao, a estimativa entre a demanda futura e o valor esperado a ser alcangado
no futuro conta. E aqui que entra em jogo o principio da preferéncia temporal, que afirma
que as preocupag¢Oes humanas mais urgentes estao voltadas para a preservacao da vida e
do bem-estar no presente ou no futuro préoximo. Essa preocupacao diminui a medida que o
prazo se aproxima. Este fendmeno nao é acidental, mas estd enraizado na natureza humana,
porque a garantia da satisfacdo das necessidades do presente e dos periodos anteriores deve
necessariamente preceder as dos periodos posteriores (MENGER, 1871, p. 127).

Bens que s0 estardo disponiveis no futuro nao ajudam a manter nossa existéncia ou nossa
saude no caso de uma escassez atual. Assim, as necessidades e desejos imediatos representam
um limite para a acumulacao de bens de ordem superior. As circunstancias atuais colocam
um limite no esfor¢o para o uso progressivo de bens de capital. A obtencao de beneficios
econdmicos de bens de ordem superior depende da condigao de que as necessidades imediatas
e as do futuro proximo sejam satisfeitas.

Nao é o valor dos bens de ordem inferior no presente que determina o valor dos bens de
ordem superior correspondentes, mas sim o valor provavel do produto em todas as circunstancias
que € o principio governante do valor dos bens de ordem superior (MENGER, 1871, p. 126).

Com essa constatacao, Menger coloca em jogo o papel do empreendedor. Ele cuida da
conversao de bens de ordem superior em bens de ordem inferior e orienta esse processo com
base em conhecimentos e calculos econdmicos e técnicos. Além do uso do conhecimento e
do calculo, a fungao empreendedora é também um ato de forga de vontade e motivagao por
parte do empreendedor para monitorar e controlar o processo produtivo do ponto de vista
da eficiéncia econdomica. Os bens de ordem superior incluem nao apenas aqueles que sao
necessarios para a producao técnica, mas também o capital e a atividade empresarial.

2.2. Acao Economica

Comecando com a investigacao da conexao causal entre as necessidades humanas e a
disponibilidade de meios para satisfazé-las, Menger nos leva a distinguir entre bens de primeira
ordem e de ordem superior. Bens de primeira ordem sao usados para consumo imediato,
enquanto bens de ordem superior sao usados para a produgao de bens de primeira ordem. Esses
bens de producao nao tém uso direto, mas derivam do uso dos bens de consumo que os bens
de ordem superior sao usados para produzir. Com o conceito de complementaridade de bens,
Menger chama a atengao para os problemas de tempo e incerteza.

O esforgo para melhorar a situagao é o motivador para a agdo econdmica. De acordo com
Menger, o objetivo da atividade economica de um individuo é melhorar constantemente suas
condigoes de vida em constante mudanga. O progresso economico ocorre quando o bem-estar
do individuo aumenta. O principal meio de fazer isso é produzir os chamados bens de ordem
superior.

A modernidade da abordagem de Menger aparece quando para ele o desenvolvimento
econdmico ocorre por meio do aumento do conhecimento humano, da redugao dos custos
de transacao e da disponibilidade de mercadorias. Portanto, a expansao dos mercados livres
¢ fundamental para o desenvolvimento, juntamente com o empreendedorismo voltado para
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encontrar as melhores maneiras de construir, manter e adaptar a elaborar bens de maior
valor - a estrutura de capital. A prosperidade depende de quao bem a sociedade entende
como gerar conhecimento e quao efetivamente a aplicagao dos novos conhecimentos pode ser
alcangada. A atividade empreendedora é fundamental para todas essas tarefas. O critério de
progresso nao € o acaimulo de mais e mais bens, mas a satisfacao das necessidades subjetivas
dos individuos em toda a sua amplitude. Nao é apenas a quantidade de bens que conta, mas
também sua qualidade e variedade.

Em conexao com os bens de ordem superior, Menger desenvolve o principio da imputagao,
que diz que os bens de producao tém um beneficio derivado, que reside no beneficio que os
individuos atribuem aos bens finais produzidos com a ajuda dos bens de ordem superior
(1871, p. 138-42).

O termo “beneficio derivado” também se aplica ao trabalho. O trabalho tem valor, mas
ele surge da utilidade que agrega ao bem ultimo. Nesse sentido, o trabalho é um bem de ordem
superior que estd presente em todas as etapas do processo produtivo. Em cada etapa, o valor
do trabalho é derivado de sua contribui¢ao para o produto final, ou “atribuido” e “imputado”,
como o termo foi cunhado por Friedrich Wieser.

Menger também rejeita a nogao de que os pregos sejam um dos aspectos mais importantes
da economia, ou mesmo sua caracteristica mais importante. Os pregos sao “aleatdrios”, explica
Menger, porque o que conta sao as taxas de troca subjacentes. Esses valores de troca, por sua
vez, sao determinados pelas avaliagdes subjetivas dos atores econdmicos individuais. Os
prémios sao criados como um espelho dos valores subjetivos dos participantes individuais
em uma troca.

Usando o termo “Ware” - diferente de “Gut” (bem) - para como uma mercadoria
a ser vendida no mercado - Menger enfatiza os diferentes graus de vendabilidade das
mercadorias. Tendo em vista que alguns bens especificos tém um grau de comercializagao
excepcionalmente alto, ou seja, sdo geralmente aceitos na troca, Menger chega a explicagdo
da origem do dinheiro em uma economia.

O dinheiro nao é produto de nenhum acordo privado ou governamental, muito menos
de um ato legal. O dinheiro nao ¢ uma invengao. O dinheiro tornou-se realidade a medida
em que mais pessoas percebiam que seus objetivos econdmicos eram mais rapidamente
promovidos na troca, ao aceitarem mercadorias com maior liquidez. O dinheiro é o resultado
da atividade econdomica humana.

Menger enfatiza que o dinheiro € um meio de facilitar as trocas e, como tal, nao serve
como parametro ou reserva de valor. O dinheiro ndo é um parametro. A base da troca nao
€ 0 comércio em pé de igualdade, mas a avaliagao inversa dos parceiros comerciais sobre o
valor dos bens a serem trocados. Os precos so sao significativos como precos relativos, como
uma expressao das relacoes de troca.

O ponto de partida e o objetivo da atividade econdmica humana é que as pessoas tenham
0s meios para satisfazer suas necessidades. Para satisfazer as necessidades imediatas, o homem
se esforca por bens de primeira ordem. Com a satisfagao das necessidades imediatas que
garantem a sobrevivéncia, o interesse humano se volta para aqueles bens cuja quantidade
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disponivel é menor do que a necessidade deles. A atividade econémica comega com as pessoas
fabricando bens de segunda ordem para produzir bens de primeira ordem. O principio geral
de sua conexao € que o carater econdomico dos bens de ordem superior é condicionado pelo
dos bens de ordem inferior. Nenhum bem de ordem superior pode adquirir ou manter seu
carater econOmico sem uma base na primeira ordem.

As conexdes causais de um processo produtivo isolado podem ser claras, mas nao
representam a totalidade do processo de transformagao. Além dos fatores pertencentes ao
mundo dos bens, o processo de producao contém fatores cuja relagao causal com o bem-estar
humano ainda nao foi reconhecida ou cujo controle ainda nao esta disponivel.

Atender a satisfacao das necessidades é o mais importante dos empreendimentos humanos
porque ¢é a base de todos os outros empreendimentos:

[...] satisfazer as necessidades significa viver e prosperar. Cuidar da satisfacdo de nossas
necessidades é, portanto, sindnimo de cuidar de nossa vida e de nosso bem-estar; é o mais
importante de todos os empreendimentos humanos, porque € o pré-requisito e a base de
todos os outros. (MENGER, 1871, p. 32)

Quanto mais a economia se desenvolver, maior serd a oferta para a satisfagao dos
desejos. Acumular reservas para atender as nossas necessidades futuras, para ter bens e
servigos presentes quando precisamos deles, é o propdsito da economia.

A poupanga, no que diz respeito a provisao com base nas necessidades, constitui o contetido
da atividade econdmica. As pessoas se preocupam em atender as suas necessidades no presente
e, principalmente, em atender as suas necessidades para os periodos futuros. “Provisao para
o futuro” é a propria esséncia da economia (MENGER, 1871, p. 34).

Essa precaugao leva as pessoas a agirem economicamente. Ao fazé-lo, a pessoa deve
ter conhecimento da quantidade de bens disponibilizados para o periodo considerado e
esclarecimento sobre a quantidade disponivel para tal.

Temos que ser claros: a) sobre as nossas necessidades, ou seja, sobre as quantidades de bens
de que precisaremos para satisfazer as nossas necessidades nos periodos de tempo em que se
estende a nossa oferta e b) sobre as quantidades de bens que temos necessidade de estarem
disponiveis para o proposito acima. Toda a atividade preventiva das pessoas visando a
satisfacao das suas necessidades é baseada no conhecimento destas duas grandezas. Sem
o primeiro conhecimento seria cego, porque as pessoas nao teriam consciéncia de seu
objetivo, sem o segundo conhecimento seria aleatorio, porque ficariam sem visao dos meios
disponiveis. (MENGER, 1871, p. 35)

Para tomar a medida de precaucdo, o operador econdmico deve ter conhecimento da
quantidade de bens de que necessita e da disponibilidade de meios para adquiri-los.

Essa consideracao leva a distin¢ao entre a necessidade de bens que podem ser usados
diretamente para a satisfacdo das necessidades humanas - bens de primeira ordem - e bens
que servem para adquirir os bens de primeira ordem.
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¢ Bens de primeira ordem sao aqueles “que podem ser usados diretamente para satisfazer as
necessidades humanas “;

¢ Bens de ordem superior sao aqueles cuja necessidade “é condicionada pela nossa necessidade
de bens de primeira ordem”. (MENGER, 1871, p. 35)

A incerteza no fornecimento de bens de ordem superior consiste no fato de nao sabermos
exatamente quais serdo as necessidades futuras que teremos, nem se o fornecimento sera
garantido.

Asnecessidades humanas mudam com o tempo junto, com as condi¢oes de disponibilidade
de sua satisfacdo. No entanto, os graus de incerteza sao diferentes. Embora, pelo menos por
razoes praticas, conhecamos nossas necessidades futuras de bens de primeira ordem ou de
consumo muito bem - embora nao com total certeza -, a disponibilidade de bens de ordem
superior estd sujeita a grande incerteza. Isso muda a preocupagao humana para a disponibilidade
futura de bens de produgao.

O ponto de partida e objetivo da economia € a satisfagao das necessidades humanas. Os
produtos de “primeira ordem” atendem as necessidades imediatas. Apds a fase de satisfagao
das necessidades, que garante a sobrevivéncia, o interesse humano se volta para os bens,
cuja quantidade disponivel é menor que a necessidade. A atividade econdmica comega com
as pessoas produzindo bens de “segunda ordem” para produzir bens de primeira ordem. O
principio geral de sua conexao é que o carater econdmico dos bens de ordem superior é
condicionado pelo dos bens de ordem inferior. Nenhum bem de ordem superior pode adquirir
ou manter seu carater economico se nao for adequado para a produgao de bens economicos
de ordem inferior.

Em uma economia desenvolvida, os desejos podem ser satisfeitos nao apenas por meio
de bens de consumo, mas também por meio da troca de bens. O valor resulta da satisfacao dos
desejos, com um bem de troca representando o tipo indireto de satisfagao de necessidades. Ambos
os tipos de bens, troca e bens de consumo, refletem o principio de avaliac¢ao: valor de uso
na forma direta, valor de troca na forma indireta. A troca de bens entra em jogo porque as
pessoas fazem estimativas diferentes do valor de uso e do valor de troca.

O principio geral da acdo econdmica de que as pessoas procuram melhorar sua situagao
também se aplica ao intercambio. Portanto, fazer negdcios nao é apenas produzir bens. Em
vez disso, o valor agregado também ocorre na troca de mercadorias. O comércio, que facilita
a troca de mercadorias, tem, portanto, uma importante fun¢ao economica que esta em pé de
igualdade com a produgao. O desenvolvimento econdmico consiste no fato de que a redugao
dos custos de transacao aumenta o potencial de troca de mercadorias. Este processo funciona
da mesma forma a nivel local e regional como na drea da economia nacional e em escala global.

2.3. Propriedade

No caso de a demanda total por bens econdmicos ser maior do que sua disponibilidade,
surge o problema de qual critério deve ser usado para aloca-los. Esta consideracao levanta
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imediatamente a questao de como as pessoas que estdo na posse desses escassos bens
econdmicos sao protegidas de possiveis atos de violéncia por parte de outras pessoas. Menger
define propriedade como a validade do principio de exclusao.

No caso em que o conjunto da demanda de uma sociedade por bens econdmicos é maior
do que a disponibilidade (oferta), aparece o problema de qual critério para que o alcance de
uns contra outros seja permitido. Quando é impossivel que as necessidades relacionadas de
todos os individuos, dos quais a sociedade é composta, encontrem sua satisfacdo completa,
aparece o problema da exclusdo. Isso expressa a necessidade de que os individuos em posse
dessas rela¢des quantitativas de bens pela sociedade estejam protegidos contra possiveis atos
de violéncia por parte de outros individuos, e assim chegamos as origens econdmicas de nosso
sistema juridico atual e, em primeiro lugar, a chamada protegao de bens (“Besitzschutz”) como
base de propriedade.

Portanto, a economia humana e a propriedade tém uma origem comum, porque ambos
tém sua razao ultima no fato de que existem bens cuja quantidade disponivel é menor do
que as necessidades das pessoas e, portanto, a propriedade, como a economia de pessoas,
nao é uma invencao arbitrdria, mas sim a tinica solugao pratica possivel para o problema
que a natureza das coisas, a discrepancia entre a necessidade (“Bedarf”) e a quantidade
disponivel de bens existe com todos os bens econdmicos. (MENGER, 1871, p. 56)

Dadas as discrepancias entre a disponibilidade de bens e a demanda por bens, surge
o problema do sistema juridico de como os proprietarios de bens podem ser protegidos. Os
sistemas juridicos lidam com o problema econdmico da prote¢ao da propriedade, o esforco para
proteger a propriedade como base para reivindicar a propriedade. Os direitos de propriedade
servem para proteger a propriedade. Em decorréncia da escassez, surge a necessidade da
demarcacao por exclusao, que é, portanto, a base do ordenamento juridico.

Desse contexto, surge a impossibilidade de abolir a institui¢ao da propriedade sem eliminar
as causas que necessariamente levaram a sua existéncia. Existem apenas duas maneiras de
lidar com este problema: ou aumentar a quantidade disponivel de todos os bens econdmicos
na medida em que as necessidades de todos os membros da sociedade sejam plenamente
satisfeitas, ou reduzir a demanda das pessoas a ponto de os bens serem disponiveis para atender
plenamente as suas necessidades. Sem essas condi¢oes, a propriedade esta inextricavelmente
ligada a economia humana em seu contexto social.

A propriedade ... ¢, portanto, inseparavel da economia humana em sua forma social, e em
todos os planos de reforma social, pode-se razoavelmente se concentrar apenas em uma
distribui¢do oportuna de bens econdmicos, mas ndo na revogacao da propria institui¢ao
de propriedade. (MENGER, 1871, p. 57)

Nao ha outra maneira de resolver o problema da competi¢ao de interesses em bens
econdmicos do que estabelecer uma protegao social da posse de subconjuntos por individuos,
ao mesmo tempo excluindo outros agentes econdmicos. Os bens econdmicos requerem a
protecao dos direitos de propriedade, enquanto os bens, cuja quantidade estd disponivel
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para satisfazer todos os desejos da comunidade, ndo tém nenhuma necessidade pratica de
administrar o fornecimento ou proteger sua propriedade.

A propriedade comum existe para bens que nao tém carater econdomico. Para esses bens
nao econdmicos ou “gratuitos”, ndo hd necessidade de aplicar direitos de propriedade ou
estabelecer preferéncias. Nem hda necessidade de aplicar o principio econdmico da oferta e da
demanda. “Comunismo” existe com os bens que nao tém carater economico.

Em vez disso, podemos realmente observar uma imagem do comunismo para todos os bens
que estao na relagao que nao sao de cardter econdmico, porque as pessoas sao comunistas
sempre que isso for possivel em relagao aos fundamentos naturais existentes. Em localidades
que se estendem por rios que transportam mais dgua do que seus habitantes conseguem
usar para satisfazer suas necessidades desse bem, cada individuo vai ao rio tirar qualquer
quantidade de agua; nas florestas primitivas, todos obtém a quantidade de madeira de
que precisam sem nenhum obstaculo, e todos deixam entrar em casa tanto ar e luz quanto
acharem bom. Este comunismo, no entanto, encontra sua justificagao tao natural na relagao
de quantidade acima quanto a propriedade encontra na relacdo oposta (MENGER, 1871,
p- 60).

O uso comum de bens é baseado na relacdo quantitativa entre bens disponiveis e
desejos. Assim como a necessidade de proteger a propriedade decorre da escassez de bens,
um excesso da quantidade de bens em relagao aos desejos justifica a propriedade comum ou
a falta de direitos de propriedade.

2.4. Incerteza e previdéncia

As conex0es causais de um processo produtivo isolado podem ser claras, mas nao
representam a totalidade do processo de transformagao. Além dos fatores pertencentes ao
mundo dos bens, o processo de produgao contém fatores cuja relagao causal com o bem-estar
humano ainda nao foi reconhecida ou cujo controle ainda nao esta disponivel.

Isso decorre da propriedade de que os bens de ordem superior adquirem e mantém
sua qualidade de bens ndo em relacdo as necessidades do presente imediato, mas apenas
em relacao as necessidades humanas no futuro. Esses valores s6 podem ser previstos com
a previsao humana, mas ainda ndo sao conhecidos no momento, pois s6 se tornam validos
depois de concluido o processo de produgao.

O processo de transformacao de bens da ordem superior para a inferior segue estritamente
as leis da causalidade e ocorre no tempo. De acordo com suas leis causais, os bens de ordem
superior sao transformados em bens da ordem inferior seguinte, e assim por diante, até que se
tornem bens de primeira ordem e, em tltima instancia, sirvam a satisfagao das necessidades
humanas.

Além do tempo, a incerteza também entra em jogo aqui. Quanto mais elementos estiverem
envolvidos no processo de produgdo, maior serd a incerteza humana sobre a qualidade e a
quantidade do produto de todo o processo causal em relagao aos bens de primeira ordem. A
medida que o processo econdmico se torna mais complexo, existem elementos neste processo
causal que nao sabemos. Quanto maior o niimero desses elementos dos quais nao sabemos,
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maior é a incerteza humana sobre a quantidade e qualidade dos produtos do nivel superior
em relagdo com a ordem inferior.

Esta incerteza € agora um dos momentos mais essenciais da inseguranga economica humana
e [...] da maior importancia pratica para a economia humana. (MENGER, 1871, p. 26)

Carl Menger complementa a teoria de formacao de riqueza de Adam Smith e, portanto,
antecipa percepgoes bdsicas sobre a teoria moderna do crescimento, referindo-se implicitamente
a formacao de capital e ao progresso tecnoldgico. O desenvolvimento econdmico significa
expandir a produgao passo a passo na area de bens de maior valor. Segundo Menger, além
do trabalho e do comércio, a chave para a criagao de riqueza ¢ a producao de bens de ordem
superior, a formacao de capital fisico. O progresso econdomico também anda de maos dadas
com a percepcao das causalidades do processo de produgao, ou seja, com o conhecimento
tecnologico. O desenvolvimento econdmico e um nivel crescente de conhecimento andam de
maos dadas.

Os niveis de satisfacao das necessidades humanas variam, desde a urgéncia de sustentar
a vida até aquelas que proporcionam apenas um breve prazer. A mesma variacao pode ser
observada nao apenas entre os diferentes niveis de satisfacao em geral, mas também na satisfacao
de um determinado tipo de necessidade. O exemplo da comida mostra que comer, por um
lado, serve para sustentar a vida, mas o consumo de comida também serve para aumentar o
prazer, enquanto o consumo em excesso causa enfermidades. Enquanto a habitacao é essencial
para o sustento da vida e uma casa maior aumenta o prazer, o tamanho extremo traz consigo
a indiferenga ao luxo, bem como o fardo da manutengao. A satisfacdo do mesmo desejo varia
mesmo com as necessidades essenciais. Aqui, também, a variacao varia da necessidade ao
prazer e ao nojo.

A acao dos agentes econdmicos consiste em ter que fazer uma escolha entre a satisfagao
de uma necessidade da qual depende a manutencao de sua vida e outra da qual depende
apenas seu maior ou menor bem-estar (MENGER, 1871, p. 89).

A pessoa econdmica busca, assim, a satisfagao de suas necessidades de acordo com uma
hierarquia em que a preservagao da vida estd em primeiro lugar e as demais necessidades de
bem-estar a elas associadas.

A apreciacao é relativamente facil quando um bem se destina a servir apenas a um
tipo de satisfagao. No entanto, na realidade, estamos lidando com bens polivalentes. Hd uma
infinidade de desejos que o uso de um certo bem pode satisfazer em varios graus. Por exemplo,
um fazendeiro pode usar sua colheita de graos para uma variedade de propositos, desde
preservar sua vida até fazer bebidas alcodlicas ou racao para animais de estimagado. Surge a
questao de saber que valor um determinado subconjunto de graos tem para esse agricultor
em tais circunstancias e como os diferentes usos devem ser classificados. Quais propositos
sao de maior valor e quais sdo de menor valor?

O esforgo econdmico visa a satisfazer as necessidades da forma mais completa possivel. Se
um sujeito econdmico tem mais bens do que o necessario para satisfazer a necessidade de
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classificagdo mais elevada, as proximas satisfagdes sao levadas em consideragao, e assim por
diante, de forma decrescente na ordem de satisfacao da necessidade.

A pessoa econdmica organiza a ordem de prioridade de acordo com a importancia
atribuida ao uso especifico de um subconjunto de um bem. O valor de cada parte do montante
total do bem alcancgavel € igual a importancia que essa parte tem para a satisfagao do desejo
subordinado.

O valor de um determinado bem ou de parte de um bem € igual a satisfagao que ainda
¢ garantida pela satisfacao da necessidade menos importante. Nao apenas o valor do bem é
subjetivo, mas também a avaliagao de seus subconjuntos.

O tamanho da importancia que as varias satisfagdes concretas de necessidades (cujos
atos individuais podem ser realizados por bens concretos) tém para nds é desigual, e a
extensao disso reside no grau de sua importancia para a manutenc¢ao de nossa vida e nosso
bem-estar (MENGER, 1871, p. 107).

Enquanto um agente econémico estima que certa quantidade de um bem ¢ igual a
uma quantidade maior de outro bem, com outro agente econdmico nao raramente é possivel
observar exatamente a relacao inversa do valor dos bens. Assim, o valor é subjetivo nao sé
em sua esséncia, mas também em sua dimensao.

3. Teoria Dos Bens e da Troca

Como Carl Menger explica no “Grundsitze”, os bens adquirem seu valor por meio da
avaliacdo subjetiva do beneficio do individuo. A utilidade marginal e os custos marginais
sao os principios orientadores da atividade humana. Nao ¢ a utilidade total ou média que
determina a demanda, como os cldssicos da economia desde o pensamento de Adam Smith,
mas a utilidade marginal. Com sua teoria subjetiva de valores e andlise marginal, Menger
também refuta a teoria marxista da exploracao do trabalhador.

Mas o contetido da escrita de Menger vai além. Nao perdeu nada do seu apelo, pois ainda
¢ uma das melhores obras para aprender como funcionam os negocios.

3.1. Conceito

A primeira contribuigao trata do conceito de “bem”. As partes seguintes da série tratam
da apresentacao de Menger da fungao da economia e de sua teoria do valor e da troca, bem
como de sua andlise da formagao de pregos.

A totalidade dos bens pode ser dividida em duas categorias: bens materiais (incluindo
as forcas naturais, se forem bens) e agdes humanas tteis (ou omissoes), das quais a mais
importante € o trabalho. Para ser considerado um bem, é necessdrio que a coisa possa satisfazer
uma necessidade humana, mas também esteja disponivel, e que a relagao causal entre as
propriedades dessa coisa e a satisfagao das necessidades humanas seja conhecida. “Bem”,
neste sentido, também inclui atos tteis e omissdes. Para serem consideradas “bens”, as coisas
e agOes devem se relacionar com as pessoas.

MISES: Interdisciplinary Journal of Philosophy Law and Economics, Sao Paulo, 2021; 9 | €202191434



150 ANOS “PRINCIPIOS DA ECONOMIA” DE CARL MENGER UM LEGADO DURADOURO

Para que algo alcance a qualidade de bem, as seguintes quatro condi¢des devem ser
atendidas:

1. Uma necessidade humana;

2. As propriedades da coisa a tornam adequada para ser colocada em uma conexao causal
com a satisfacao dessa necessidade;

3. O conhecimento do homem desta conexao causal;

4. A disponibilidade dessa coisa de modo que possa realmente ser usada para satisfazer a
necessidade (MENGER, 1871, p. 3).

Deve-se notar aqui que a escassez nao € condi¢ao para que uma coisa seja um bem. A
“escassez” nao caracteriza o bem em si, mas os chamados “bens econdmicos”. Devido a
intervencao do Estado, no entanto, também existem bens que parecem ser gratuitos para o
consumidor, embora nao sejam. Isso acontece, por exemplo, com o abastecimento de dgua, quando
as autoridades aparentemente convertem um bem econdmico em um bem nao econémico ou
parcialmente em um bem gratuito. Mas o oposto também pode ocorrer quando as agéncias
governamentais restringem o consumo de uma mercadoria que estd naturalmente disponivel
para as pessoas em uma quantidade que excede suas necessidades. Esses bens, embora sejam
basicamente bens livres, em alguns casos adquirem o carater de bens econdmicos. (MENGER,
1871, p. 64)

O fato de algo ser bom nao depende da coisa em si, mas depende da relagao com a
apreciagao humana. Carl Menger destaca que a qualidade dos bens nao é algo que se adere aos
bens, nao € uma propriedade, mas sim se representa como uma relacao em que determinados
objetos e servigos sao para as pessoas. Consequentemente, com o desaparecimento dessa
relagao, essa coisa deixa de ser um bem.

No entanto, essa relacao entre algo e a satisfacdo das necessidades humanas nao esta
isenta de erros. Na verdade, um contexto peculiar pode ser observado onde coisas que nao
tém nexo causal com a satisfacao das necessidades humanas sao tratadas como bens.

Este resultado ocorre quando as propriedades e, portanto, os efeitos sdo erroneamente
atribuidos a coisas que realmente nao lhes pertencem ou as necessidades humanas sao
erroneamente assumidas e ndo existem realmente. (MENGER, 1871, p. 4)

Menger chama essas coisas de “bens imagindrios”, que sao considerados avaliagoes
causais, mas na realidade nao sao. Sao coisas que derivam sua qualidade de bem apenas de
suas propriedades imagindrias ou das necessidades imagindrias das pessoas. Os exemplos
incluem medicamentos que nao curam doengas existentes e medicamentos para doengas nao
existentes.

Em qualquer caso, € nosso julgamento ou nossa opiniao que determina a qualidade de
um bem em uma coisa.
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3.2. Bens de primeira e da segunda ordem

Menger define “bens de primeira ordem” como aqueles que podem atender diretamente
aos nossos desejos. Sao bens que podem aumentar o nosso bem-estar e dos quais também
sabemos que existe uma causalidade entre as propriedades desse bem e 0 nosso bem-estar.

“Bens de segunda ordem”, geralmente identificados como “ordem superior”, sao coisas
que nao sao diretamente causais em conexao com a realizagao de nossos desejos. No entanto,
eles tém a qualidade de um bem porque tém uma “conexao causal indireta” com a satisfagao
das necessidades humanas. Embora os produtos de segunda ordem nao possam satisfazer
diretamente nossas necessidades, eles sao tuteis para a producao de produtos de primeira
ordem. Os bens de primeira ordem estao em uma relacao causal direta com as necessidades
humanas, enquanto os bens de segunda ordem estdao em uma relagao causal indireta com
elas. Como bens de produgao, os bens de uma ordem superior sao inadequados para satisfazer
as necessidades humanas de maneira direta, mas contribuem indiretamente para a satisfagao
e por causa disso os bens da ordem superior ganham valor.

Se temos produtos de primeira ordem, estd em nosso poder usa-los diretamente para
satisfazer nossas necessidades. Se temos os bens correspondentes de segunda ordem, esta
em nosso poder transforma-los em bens de primeira ordem e, assim, leva-los a satisfagao
de nossas necessidades. Mas se tivermos apenas bens de terceira ordem, temos em nosso
poder transforma-los nos bens de segunda ordem correspondentes e estes novamente nos
bens de primeira ordem correspondentes ... E 0 mesmo com todos os bens de uma ordem
superior, e nao podemos duvidar de sua qualidade, enquanto temos o poder de fornecé-los
de fato para a satisfacao de nossas necessidades. (MENGER, 1871, p. 11)

A totalidade dos bens possui uma estrutura causal baseada no consumo final. Com o pao
como um exemplo de bem de consumo, pode-se chegar ao bem de segunda ordem, ou seja,
farinha. Em seguida, o trigo seria o bem de terceira ordem e o campo em que o trigo cresce
pode ser identificado como um bem de quarta ordem. Em todos esses niveis, o desempenho de
trabalho correspondente também estd incluido nesta ordem. Os produtos de primeira ordem
atendem diretamente as necessidades. Bens de segunda ordem requerem conversao. Produgao
¢ transformacao, e toda a economia é um sistema de transformagdes em que bens de ordem
superior sao modificados para serem transformados em bens de primeira ordem.

3.3. Bens complementares

Com base nisso, Menger desenvolveu o conceito de estrutura temporal de produgao, pois,
para que um bem de maior valor tenha a mesma qualidade de um bem, os correspondentes
bens complementares devem estar disponiveis para nos. Para atender ao requisito categorico de
ser um bem de ordem superior, 0 bem complementar necessario deve estar sempre disponivel
para esse bem de ordem superior, caso contrario, essa coisa perde sua qualidade de bem. A
qualidade dos bens de ordem superior depende da capacidade de usa-los para satisfazer as
necessidades, desejos e anseios humanos.
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Bens de ordem superior (indo além da primeira ordem) requerem o uso de bens
complementares de ordem superior. Essa ¢ uma limitacdo muito importante porque nao esta
de forma alguma em nosso poder usar um unico bem de ordem superior para satisfazer
nossas necessidades se nao tivermos os bens complementares de ordem superior necessarios.

Se um bem existente de segunda ordem nao puder mais ser usado porque um ou mais
de seus bens complementares estao faltando, esse bem especifico de segunda ordem perde sua
qualidade como um bem. Em caso de falta de bens complementares, o bem correspondente
ja nao tem capacidade para satisfazer as necessidades humanas, perdendo-se assim um dos
pré-requisitos essenciais para a qualidade dos bens. Segue-se que a qualidade de um bem de
segunda ordem depende da disponibilidade dos bens complementares necessarios da mesma
ordem em relacdo a produgao do bem de primeira ordem.

Para bens complementares como a totalidade dos bens que sao necessarios para produzir
um bem de ordem superior que serve para produzir um bem de primeira ordem,

o principio geral se aplica que a qualidade dos bens de ordem superior é condicionada
pelo fato de que sabemos sobre seus bens complementares para poder dispor de bens no
sentido acima da palavra. (MENGER, 1871, p. 15)

Menger ilustra esse argumento com uma série de exemplos da Guerra Civil Americana,
quando a falta de algodao nos estados do sul causou uma escassez temporaria de algodao. Como
resultado, as maquinas téxteis especializadas na Europa, juntamente com os trabalhadores
qualificados deste ramo, tornaram-se intteis e perderam a qualidade de bem. A interrupgao
das cadeias de abastecimento também afeta os bens que ainda estdao disponiveis e a mao
de obra disponivel. Embora as maquinas sejam as mesmas e os trabalhadores nao tenham
perdido nenhuma de suas qualificagoes, a qualidade de seus bens diminui devido a falta de
bens complementares e pode ser perdida completamente em certas circunstancias.

Essa consideragao tornou-se surpreendentemente atual em 2021, quando se consideram
os problemas atuais com as cadeias de abastecimento. O que ha muito tempo era dado como
certo nao € mais o caso. Do ponto de vista da teoria dos bens de Carl Menger, a enorme perda
de valor que acompanha a falta de até mesmo alguns bens complementares é evidente.

Esta secao dos “Principios” também mostra a ma interpretagao do conceito de capital
que estd presente na moderna teoria do crescimento ao assumir uma estrutura de capital
homogénea. Menger, por outro lado, deixa claro que a estrutura de produgao tem uma dimensao
temporal e que os bens de capital individuais sao interdependentes. “Capital” neste sentido
tem uma estrutura temporal e interdependente.

3.4. Interdependéncia de bens

Para ser considerado um bem de ordem superior, a respectiva relagao causal com os bens
correspondentes de ordem inferior € o pré-requisito (MENGER, 1871, p. 17). Com a mudanga
na satisfacao dos bens de primeira ordem, os bens de ordem superior mudam sua propriedade
especifica. Assim, os bens de ordem superior perdem sua qualidade de bem quando as
necessidades que antes serviam para satisfazer desaparecem. Com o desaparecimento das
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necessidades correspondentes, toda a base da relacao entre os bens e aquilo que define a
qualidade de uma coisa como bem se desintegra.

A partir dessas consideragoes, a lei segue que a qualidade dos bens de ordem superior
é condicionada pela propriedade de produzir bens de primeira ordem.

Nao como uma modificagao que toca a esséncia do principio acima, mas apenas como
uma forma mais concreta dele deve ser vista a lei de que os bens de ordem superior sao
condicionados em relacao a sua qualidade por aqueles bens da ordem inferior, para a
produgao a que servem. (MENGER, 1871, p. 21)

A producado é um processo pelo qual os bens de ordem superior sao gradualmente
transformados em bens de ordem inferior e estes sao finalmente supridos para a satisfagao
das necessidades humanas.

Este processo é... nao aleatério, mas, como todos os outros processos de mudanga, esta
sujeito as leis da causalidade. A ideia de causalidade é agora inseparavel da ideia de
tempo. Todo processo de mudanga significa uma emergéncia, um devir, mas tal processo
sO é concebivel no tempo. (MENGER, 1871, p. 21)

Todos os bens disponiveis para um sujeito econdmico sao mutuamente dependentes de
sua qualidade de bens. Cada um destes bens é capaz de cumprir o objetivo geral da atividade
econdmica, nomeadamente a preservacao da vida e do bem-estar, nao por si s6, mas apenas
em cooperagao com os outros bens (MENGER, 1871, p. 30).

3.5. Bens de producao

A conversao de bens de ordem superior em ordem inferior requer que os bens
complementares correspondentes estejam disponiveis. Isso cria a necessidade de que eles
também sejam fornecidos no futuro. Enquanto os produtos de primeira ordem atendem
diretamente as nossas necessidades, os de ordem superior servem para produzir produtos de
primeira ordem. Nao se pode lidar com o fornecimento de bens de consumo sem incluir os
bens complementares de ordem superior. A provisao para o consumo exige visao dos bens de
produgao e seus complementos. Desse ponto de vista, fazer negocios € voltado para o futuro
e carregado de incertezas.

Por um lado, o processo de producao de um bem de consumo individual segue uma
sequéncia determinada pela relagdo causal das etapas de producado, por outro lado, as
etapas de producdo sequenciais individuais requerem a disponibilidade de suplementos
indispensaveis. Disto, segue o principio de que:

com relacao aos proximos periodos de tempo, nossa necessidade efetiva dos bens individuais
de uma ordem superior é condicionada pelo fato de que somos capazes de dispor das
quantidades complementares dos bens correspondentes de uma ordem superior (MENGER,
1871, p. 41).
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Em uma economia com uma divisao avangada do trabalho, muitos participantes do
intercambio econdmico tentam estimar a necessidade esperada e a disponibilidade futura
de bens complementares. Cada participante do mercado ganha mais conhecimento das
circunstancias por meio do esfor¢o conjunto de todos os participantes. No entanto, nao existe
conhecimento completo. Existem apenas conclusdes preliminares. As estatisticas sao sempre
inadequadas e sempre tardias. Nao € possivel saber com antecedéncia se a demanda € maior ou
menor que a quantidade disponivel, ou se a demanda e a quantidade disponivel serdo iguais.

Na medida em que haja desvios, o individuo deve agir de acordo com suas preferéncias. Surge
a necessidade de escolher entre as necessidades que sao mais importantes para satisfazer e
aquelas que podem ser adiadas.

A economia gira em torno do problema de gerenciar as discrepancias entre os desejos
e a disponibilidade de bens para satisfacao. Consequentemente, “ativos” sao aqueles que
requerem atividades economicas de longo alcance para reduzir ou eliminar a lacuna entre a
oferta e a demanda. A economia € uma atividade voltada para o futuro. Os bens econdmicos
sao caracterizados pelo fato de haver uma necessidade pratica de se obter posse deles.

Em resumo, o principio geral diz que o carater econdomico dos bens de ordem superior
¢ determinado por aqueles dos bens de ordem inferior que eles servem para produzir.

3.6. Bens econdmicos, gratuitos e hibridos

O carater econdmico ou nao econdmico de um bem depende da relagdo entre seu suprimento
quantitativo e os desejos humanos. Ser um bem econémico ou gratuito ndo é inerente ao bem,
mas depende da relacdo entre a quantidade do bem ao seu alcance e a demanda por ele. Um
bem torna-se um bem econdmico se sua disponibilidade quantitativa for menor do que o
desejo por esse bem. Desta forma, se um bem é econdmico ou gratuito nao € universal, mas
depende do tempo, do lugar e dos desejos humanos. Isso significa:

Que o carater econdmico ou nao econdmico dos bens nao é algo inerente a eles, ndo é a
propriedade dos mesmos, e que, portanto, qualquer bem, independente de propriedades
internas ou de fatores externos, adquire carater econdmico se vier pela relagao estabelecida
acima e perde a mesma se essa relagao se transformar em seu oposto. (MENGER, 1871, p. 60)

Um bem nao é um bem econdmico porque é necessario trabalho para produzi-lo. Bens que
nao sao resultado do trabalho também sao bens econdmicos se a demanda por eles for maior
do que a oferta disponivel. O produto do trabalho nao adquire o carater de bem econdmico
pelo trabalho, mas por uma relagao quantitativa entre demanda e disponibilidade. O critério
do carater econdmico da mercadoria reside exclusivamente na relacao entre a demanda por
ela e sua quantidade de oferta disponivel.

Nem o fato de um bem ser um “objeto de comércio” nem de ser um “objeto de propriedade”
pode, portanto, ser a causa de seu carater economico. Também nao pode o fato de os bens serem
em parte produtos de trabalho dar carater economico. Ao outro lado, hd numerosos bens nos
quais nao foi utilizado trabalho que tém o carater econdmico porque estao disponiveis em
uma quantidade que nao atende nossos desejos (MENGER, 1871, p. 61).
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A relagao entre oferta e demanda muda com o desenvolvimento econdmico. Bens que
antes eram gratuitos tendem a se tornar bens econdmicos. Isso ocorre porque a populacao
esta crescendo, as necessidades humanas aumentam e o progresso se da de tal forma que se
amplia o conhecimento da relagao causal entre as coisas e seu uso para o bem-estar humano,
produzindo novos usos para os bens.

Por fim, Carl Menger apresenta o conceito de “bem hibrido” e cita o sistema de escolas
publicas e o abastecimento de d4gua municipal como exemplos quando as autoridades
aparentemente transformam um bem econdmico em um bem nao econdmico ou parcialmente
em um bem gratuito. O contrario também ocorre quando as autoridades restringem o consumo
de uma mercadoria que estd naturalmente disponivel para as pessoas em uma quantidade
que excede suas necessidades. Esses bens, embora sejam basicamente bens livres, as vezes
adquirem o carater de bens econdmicos.

3.7. Troca de mercadorias

Em contraste com Adam Smith (1723-1790), que em seu trabalho sobre a Riqueza das Nagoes
(1776) assumiu que a divisdo do trabalho pela tendéncia de troca de bens deve ser entendida
como parte da natureza humana, Carl Menger explica o troca de bens como resultado de sua
utilidade para o bem-estar humano. Uma vez que Adam Smith presumiu, com base em sua
teoria do trabalho, que equivalentes eram trocados no mercado, ele teve de adicionar o aspecto
adicional do ganho de prazer a atividade comercial.

Com sua tese da “tendéncia a troca” instintiva, Adam Smith tragou o caminho errado,
segundo o qual a base da troca de mercadorias nao deve ser atribuida a busca racional de
interesses, mas antes estd irracionalmente ancorada na natureza humana. Segundo Adam
Smith, a alegria da troca se deve ao fato de serem trocados bens de valores equivalentes. Ao
objetificar o valor dos bens e rastrea-los de volta ao “trabalho” necessario para os bens, ele
pavimentou o caminho para a teoria da exploragao de Karl Marx. Como surge o lucro quando
bens de igual valor sao trocados no mercado, pergunta Karl Marx, que encontra a resposta no
fato de que o trabalhador que produz os bens recebe menos em saldrios do que cria em valor.

Desde a publicagao do “Principios” de Carl Menger, as teses de Adam Smith e Karl Marx
nao podem mais ser sustentadas. Como explica Carl Menger, as mercadorias sao trocadas no
mercado porque as avalia¢oes sao diferentes. O motivo da troca de bens nao € a equivaléncia,
mas, ao contrario, a apreciacao diferenciada que os parceiros de troca demonstram pelo mesmo
bem. As pessoas se encontram no mercado porque tém valores diferentes sobre os produtos
que oferecem a venda e sobre os produtos que desejam comprar.

z

A troca nao é um fim em si mesma. E mais o caso que as pessoas muitas vezes
fazem sacrificios laboriosos e perigosos a fim de conduzir o comércio, ou seja, para trocar
mercadorias. Também nao € o caso de as pessoas continuarem com a troca indefinidamente,
o que elas poderiam fazer se a propria troca produzisse o ganho no prazer.

A base da teoria da troca de bens é a percepcao de que o mesmo bem, quando visto
objetivamente, possui valores subjetivos diferentes para cada individuo. A transferéncia
voluntaria de um bem X, que A da a B em troca, para receber outro bem Y de B, resulta da
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intencdo de aumentar os graus individuais de satisfacdo que cada participante obtém com a
troca (MENGER, 1871, p. 156).

Em termos gerais, o principio da troca significa que a troca reciproca de certos bens
satisfaz as necessidades dos participantes do mercado melhor do que seria o caso sem a troca.

A situagao é caracterizada por um sujeito econdmico A, que tem quantidades concretas de
um bem que t€m um valor inferior para o mesmo do que certas quantidades de outro bem que
estdo a disposigao de outro sujeito econdmico B, enquanto com este tiltimo em consideragao a
valoriza¢do das mesmas quantidades de bens a relagao oposta ocorre, de modo que a mesma
quantidade do segundo bem tem um valor inferior para ele do que a do primeiro bem que
estd a disposicao de A (MENGER, 1871, p. 157).

Como outras condicOes para que uma troca ocorra, ambos os sujeitos econdmicos envolvidos
na troca devem reconhecer este estado de coisas e estar aptos a realizar a transferéncia de
mercadorias (MENGER, 1871, p. 158).

A troca de bens segue 0 mesmo principio que orienta as pessoas em todas as suas atividades
econdmicas. Tentar melhorar a situagao economica leva as pessoas a fazerem transferéncias de
ativos. A troca de mercadorias, portanto, cria valor adicional para os envolvidos. O principio
da troca é o mesmo que norteia toda a atividade econémica, nomeadamente a procura da
maxima satisfagao dos desejos. Esse é o proposito do comércio de mercadorias.

Nao é a troca em si que estd associada ao prazer, como sugeriu Smith, mas o resultado. O
fato de que a troca cria prazer se deve ao fato de que a troca de bens aumenta o valor dos
parceiros comerciais envolvidos e os parceiros de troca se tornam mais prosperos como
resultado.

Em resumo, resulta que o principio que leva as pessoas a troca nao € outro senao aquele
que as orienta em toda a sua atividade econdmica, ou seja, a busca pela satisfagao mais completa
de suas necessidades. O prazer que as pessoas sentem na troca economica de bens é aquele
sentimento geral de alegria que as pessoas sentem quando algum evento proporciona melhor
provisao para a satisfagao de suas necessidades do que seria o caso sem a ocorréncia (p. 159).

Voceé troca diferencas de valor com o resultado de que, em comparagao com a situagao
antes da troca, cada um dos parceiros de troca fica em melhor situagdo apds a troca. Quando os
beneficios resultantes da troca se esgotam, a troca atinge seus limites. Nao ha mais negociagoes.

Este é o caso quando nao houver mais qualquer quantidade de bens na posse de uma das
duas contrapartes que teria um valor menor para ela do que uma quantidade de outro bem
que esta a disposi¢ao da segunda contraparte, enquanto ao mesmo tempo a relacao oposta
de valor ocorre com esta ultima pessoa (MENGER, 1871, p. 168).

A medida que as pessoas procuram e criam bens uteis, procuram oportunidades para
trocar bens. O intercambio se espalha pelo mundo a medida que € impulsionado pela tendéncia
humana natural de encontrar maneiras de melhorar o bem-estar individual.

E errado supor que o objetivo principal da atividade econdmica é a multiplicagao de
bens fisicos. Menger enfatiza que a esséncia da atividade econdmica estd em buscar a maxima
satisfacao dos desejos. Portanto, ao facilitar as trocas, os concessiondrios realizam uma atividade
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produtiva. O desenvolvimento econdmico significa basicamente a expansao das capacidades
de intercambio. Ele faz isso reduzindo os custos de transacao.

3.8. Valor de uso e valor de troca

O principio orientador de toda atividade econdmica do homem, ou seja, a satisfagao de
suas necessidades tao completamente quanto possivel, se aplica tanto ao valor de uso quanto
ao valor de troca. Isto significa que as pessoas guardam para si os bens cujo valor de uso
pessoal € superior ao seu valor de troca e oferecem em troca os bens aos quais elas prdprias
atribuem um valor de uso inferior ao seu valor de troca.

O valor de uso de um bem consiste no significado que o bem alcanga ao atender diretamente
as necessidades do sujeito econdmico. Ja o valor de troca € o significado que um bem adquire
para o sujeito econdOmico porque a satisfagao das necessidades pode ser assegurada de forma
indireta (MENGER, 1871, p. 216).

A avaliacao dessa relacao nem sempre € facil e em algumas dreas é extremamente dificil.
Reconhecer corretamente o valor econdmico dos bens é uma das tarefas econdmicas mais
importantes. Essa avaliacao determina a decisao sobre quais bens ou partes de um determinado
bem devem ser mantidos em posse e quais devem ser vendidos. Como tal, representa uma
das tarefas mais complexas da atividade econdmica pratica: ndo se trata apenas de determinar
as relagdes de valor, mas também de compreender o problema de que os bens estao sujeitos
a mudanga de valores.

Reconhecer o valor econdmico dos bens, isto ¢, ter clareza sobre se seu valor de uso ou
de troca é econdmico, € uma das tarefas mais importantes dos economistas. Depende desse
conhecimento a decisao sobre quais mercadorias ou quais quantidades parciais delas manter
em sua posse e quais vender. A avaliagao correta desta relagao é, ao mesmo tempo, uma das
tarefas mais dificeis na pratica empresarial, e ndo apenas porque uma visao geral de todas
as oportunidades existentes de uso e troca ¢ necessaria para isso, mesmo em condi¢Oes de
trafego mais complexas, mas sobretudo porque as condigoes, que formam a base para uma
avaliacdo correta da questao acima, estao sujeitas a varias alteracdes. (MENGER, 1871, p. 220)

O aumento na quantidade de um bem que esta sujeito a disposigao de uma pessoa diminui
o valor de uso de cada subconjunto. Dessa forma, o valor de troca passa a ser predominante
para o proprietario, ao passo que, inversamente, uma diminuigao na quantidade de um bem
a disposicao de um agente econdmico costuma levar a um aumento no valor de uso. Essas
considera¢des também se aplicam a mercadorias. O cardter de um bem como mercadoria nao
¢ algo inerente a um bem, mas uma relagao especial entre esse bem e uma pessoa. Um certo
bem deixara de ser mercadoria a partir do momento em que o sujeito econémico ao qual esta
disponivel renuncie a intengao de vendé-lo para utiliza-lo. Mesmo o metal em relevo nao é mais
uma mercadoria imediatamente se nao estiver mais disponivel para troca com seu proprietario.
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4. Formacao De Precos

Embora muitas das ideias basicas de Menger tenham chegado a microeconomia neoclassica,
ainda que de forma formalizada, a teoria dos precos de Menger é uma excec¢ao. De acordo
com ela, os precos de forma alguma desempenham o papel central, pois sao apresentados
hoje como um padrao na economia. Como Menger estressa, os pre¢os aparecem no mercado
como um fendmeno aleatdrio. Eles ndo contém a esséncia da atividade econdmica. Os precos
sao acidentais na medida em que sao o resultado nao intencional de uma troca econdmica
baseada em avaliagOes subjetivas. Nao sao os precos que determinam a troca, mas a avaliacao
das mercadorias pelos participantes do mercado determina os limites dentro dos quais um
preco negociado é acordado em relagado a troca. A economia nao é impulsionada por precos,
mas sim pelos esfor¢os das pessoas para satisfazer suas necessidades da forma mais abrangente
possivel. Por esse motivo, as pessoas comercializam bens e os precos dos bens aparecem como
um efeito colateral nao intencional que o acompanha.

As pessoas economicamente ativas se esforcam para melhorar sua situagao econdémica
tanto quanto possivel. Para isso, poem em movimento a sua atividade econdmica em geral
e, para isso, também trocam bens, onde o mesmo assim possa ser conseguido. No entanto,
0s pregos sdao fendmenos meramente acidentais, sintomas do equilibrio econdmico entre
as economias humanas. (MENGER, 1871, p. 172)

Superficialmente, os precos aparecem como uma parte visivel da atividade econémica.
No entanto, como os pregos sao companheiros constantes da vida econdmica e parecem se
apresentar como fenomenos objetivos, muitos economistas presumiram que eles também
sdo a parte mais importante da economia. Consequentemente, a teoria dos precos assume
sua importancia injustificada na economia. Em termos quantitativos, os pregos aparecem
objetivamente como conjuntos de niimeros e, portanto, ¢ um erro compreensivel ver os precos
como o aspecto fundamental da economia. Essa visao errada levou ao erro de considerar as
quantidades de bens que ocorrem em uma troca como equivalentes.

Como os pregos sao:

o0s inicos fendmenos sensiveis de todo o processo, seu nivel pode ser medido com precisao,
e a vida cotidiana nos mostra, sem cessar, o erro ébvio de que o tamanho dos pregos foi
tomado como o essencial em troca e em outra consequéncia desse erro de olhar para as
quantidades de bens que aparecem na troca como equivalentes. (MENGER, 1871, p. 173)

Com base no argumento de que o comércio € a troca de equivalentes, os economistas
classicos colocaram a economia no caminho errado e, inadvertidamente, langaram as bases para
a teoria marxista da exploracao. Esses estudiosos da escola classica de economia presumiram que
o trabalho era o fator pelo qual a equivaléncia entre as mercadorias poderia ser medida. Como
explica Menger, no entanto, nao ha troca de equivalentes em uma negociacao; em vez disso,
as proporgoes opostas da valorizagao dos bens de troca em questao formam o impeto para a
troca de bens.
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As pessoas trocam mercadorias porque isso as faz se sentirem melhor. A avaliagao
inversa dos bens entre os parceiros comerciais determina a relacao de troca e o preco resultante
reflete essa relacdo. Uma compreensao mais profunda das causas que levam a troca de bens
e a atividade econdmica em geral mostra “que tais equivalentes sao completamente excluidos
pela natureza da relacdo e, na realidade, nao podem existir de forma alguma” (MENGER,
1871, p. 175).

A esséncia da troca de bens e, portanto, dos pregos dai resultantes, € que o bem especifico
disponivel para um sujeito econdmico tem um valor inferior para ele do que outro bem
disponivel para outro. Para cada pessoa envolvida na troca, a avaliagao de um bem em relagao
ao outro bem considerado tem um limite. Esses limites indicam o escopo da negociagao. Os
precos resultantes do comércio de bens refletem a relacao de troca especifica, que determina
o numero maximo de unidades do bem X que uma pessoa esta disposta a trocar por um bem
desejado Y e vice-versa, 0 mesmo se aplica ao parceiro comercial B. O prego é formado entre
os limites dessas estimativas dos parceiros comerciais (MENGER, 1871, p. 177).

4.1. Principio da formacao de precos

Menger comega sua andlise da formagao de pregos usando o exemplo de um bem de
monopolio indivisivel. Um monopolista oferece a oito compradores potenciais no mercado
(fazendeiros que oferecem um certo nimero de unidades de graos em troca em ordem
decrescente) uma unidade de um bem (um cavalo). Menger ilustra sua consideragao com uma
matriz (Tabela 1).

Tabela 1. Matriz de pregos

I II III VI A" VI VII VIII
Bl 80 70 60 50 40 30 20 10
B2 70 60 50 40 30 20 10
B3 60 50 40 30 20 10
B4 50 40 30 20 10
B5 40 30 20 10
Bé6 30 20 10
B7 20 10
B8 10

Fonte: Menger e Grundsitze (1871, p. 187).

Conforme mostrado na tabela, os potenciais compradores de um determinado bem
(colunas), dependendo da quantidade de pecas desse bem (linhas), possuem diferentes
classificagoes de valor, que se expressam numericamente na sua disposigao de troca. A
matriz mostra oito compradores potenciais (Bl a B8) e sua disposi¢ao individual de pagar em
unidades de graos pelos produtos oferecidos. E facil perceber que, em caso de monopdlio, as
mercadorias vao para o comprador com maior preferéncia, ou seja, Bl.
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Se esse monopolio oferece mais unidades do bem, a situagao nao muda fundamentalmente. O
principio ainda se aplica que as mercadorias vao para os compradores com a maior preferéncia. A
tabela mostra que, entre os potenciais compradores, Bl expressa a avaliagao de valor mais
alto para o bem oferecido no mercado e, portanto, esta preparado para oferecer em troca 80
unidades de graos pelo cavalo. B8, por outro lado, tem a menor preferéncia e esta disposto a
oferecer apenas dez unidades de graos como troca pelo cavalo em oferta. O eixo horizontal
(I a VIII) representa o nimero de unidades em oferta. Os nimeros nas varias linhas indicam
que cada potencial comprador tem uma vontade decrescente de adicionar unidades de graos
em troca do niumero crescente de cavalos em oferta (I a VIII). Por exemplo, dada a utilidade
marginal decrescente, Bl esta disposto a dar 80 unidades de graos por um cavalo, mas reduziria
sua disposigao de trocar para dez unidades de graos por cada cavalo se ele fosse considerar
a compra de oito cavalos.

Na matriz (Tabela 1), os agricultores individuais (B1 a B8) organizam suas preferéncias
em relacao as unidades de graos e é dbvio que o agricultor que oferece o maior nimero de
unidades de graos por apenas um cavalo em oferta o obtém. No caso da oferta de monopdlio,
o preco do cavalo em unidades de graos ficaria abaixo do limite de 80 unidades e acima de
70 unidades e se nivelaria nessa faixa de acordo com o resultado das negocia¢des entre os
parceiros comerciais em um determinado mercado.

Resumindo:

1. O monopolio de um bem indivisivel recai sobre o concorrente para o qual o bem equivale
a maior quantidade do bem a ser ofertado em troca quando houver competigao entre
diversos sujeitos econdmicos para os quais as bases da troca econdmica estejam presentes,
levando em consideragao o monopolio do bem em questao.

2. Neste caso, o preco ¢ determinado dentro dos limites que sao dados pelos equivalentes
dos bens monopolistas em causa para os dois concorrentes mais permutaveis ou mais
poderosos.

3. A fixagdo do preco dentro dos limites da formagao de precos acima referidos ¢ efetuada
de acordo com os principios estabelecidos paro os mercados isolados” (MENGER, 1871,
p. 186).

A situacdo nao muda fundamentalmente se a quantidade oferecida do bem aumentar.
Também neste caso, o licitante com lance mais alto serd considerado o comprador. Se trés
unidades fossem oferecidas, o preco ficaria entre sessenta e setenta unidades de graos. Dentro
desses limites, Bl pode melhorar sua situagao economica comprando dois cavalos, enquanto
o consumidor B2 pode fazer isso comprando um cavalo. Se em vez de trés cavalos forem
oferecidas seis unidades, pode-se mostrar de forma semelhante que Bl compraria trés, B2 dois
e B3 um cavalo. Nesse caso, o pre¢o por unidade cairia entre cinquenta e sessenta unidades
de graos (MENGER, 1871, p. 187-90).

Com base nesta analise da formagao de precos, Menger estende sua investigacao ao caso
em que concorrentes entram no mercado e diferentes fornecedores oferecem o mesmo tipo de
produto. O principio nao muda fundamentalmente. No caso de dois concorrentes, dos quais
o fornecedor Al oferece um cavalo e o fornecedor A2 dois cavalos, sera oferecido um total
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de trés unidades. Entao Bl compraria duas unidades e B2 uma unidade, e a relacao de troca
a ser entendida como o preco se estabilizaria entre sessenta e setenta unidades de graos. Se
Al e A2 colocassem seis cavalos no mercado, Bl compraria trés, B2 dois e B3 uma unidade
da oferta. Nesse caso, o preco cairia para cinquenta a sessenta unidades de graos. (MENGER,
1871, p. 204)

4.2. Monopdlio e competicao

Com esses exemplos, Menger mostra que a concorréncia surge do monopdlio. O aumento
da competicao € a caracteristica do desenvolvimento economico. Isto é caracterizado pelo
fato de que o nimero e a variedade de produtos em oferta estao aumentando. O principio de
precificagao permanece o mesmo. A quantidade de bens colocados a venda acaba nas maos
dos potenciais compradores que oferecem a maior parte dos valores de permuta como forma
de pagamento, independentemente de haver monopolio ou situagao de concorréncia. As
mercadorias acabam nas maos dos licitantes que tém maior preferéncia pelas mercadorias. Isto
também pode ser expresso de forma que o processo de mercado garanta que, assumindo a
solvéncia adequada, a necessidade mais urgente seja atendida com prioridade.

Isso nao significa que os monopodlios sejam inofensivos:

O crescimento da populagao, o aumento das necessidades dos individuos individuais
economicamente ativos, sua prosperidade crescente, forcam o monopolista em numerosos
casos, mesmo com o aumento da produgao, a excluir cada vez mais camadas da populagao
do gozo do bem monopolista, e, a0 mesmo tempo, permite que ele aumente seus pregos e
que a sociedade se torne um objeto cada vez mais favoravel para sua politica de exploragao
monopolistica. (MENGER, 1871, p. 202)

Enquanto o principio da precificacdo se aplica em um monopolio e na competigao, o
monopolista pode aumentar seu lucro reduzindo a quantidade oferecida. Menger (1871, p.
208) explica isso usando o exemplo de um monopdlio que possui mais de mil unidades de
um bem. Ele pode vender todas as suas unidades pelo preco de seis unidades de pagamento
cada, enquanto a venda de apenas oitocentas aumentaria o prego para nove unidades de
pagamento. O monopdlio que maximiza o lucro escolheria a quantidade menor pelo prego
mais alto e reteria o numero excedente de bens.

Os mercados funcionam de acordo com o principio de que o niimero de compradores
excluidos diminui a medida que o volume da oferta aumenta. A competicao aumenta o grau
de satisfagao das necessidades dos participantes do mercado, porque, quanto mais unidades
de fornecimento chegam ao mercado, a mais compradores o bem se torna acessivel. Em todos
0s casos, a precificagao ocorre entre os limites das respectivas quantidades que o potencial
comprador mais interessado e o0 menos interessado estao dispostos a pagar em troca.

A maneira mais eficaz de quebrar o poder de monopolio é por meio de mercados
abertos. Quando surgem concorrentes, o privilégio do monopolista de reduzir arbitrariamente
a quantidade de oferta desaparece.
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A primeira consequéncia do surgimento de qualquer concorréncia verdadeira na oferta
¢ que nenhum dos concorrentes na oferta pode obter uma vantagem econdmica ao abrir
mao de parte da quantidade disponivel de uma mercadoria para destruigao, retird-la do
mercado ou o que quer que seja a mesma coisa que o deixa desacostumado a produzir os
mesmos meios de producao disponiveis (MENGER, 1871, p. 209)

Enquanto o monopolista obtém altos lucros por unidade com poucos clientes, a concorréncia
obtém baixos lucros por unidade, mas conquista muitos clientes. Se mais concorrentes entrarem
no mercado, o volume total de oferta aumentara e os concorrentes individuais nao poderao
mais aumentar seu lucro por meio de restri¢oes de oferta. Havendo livre concorréncia em um
mercado, os fornecedores nao podem restringir a quantidade em oferta e, além disso, também
perdem sua capacidade de segmentagao de precgos para diferentes grupos de compradores.

Uma reviravolta fundamental estd ocorrendo como resultado da competigao baseada no
mercado. Embora seja intencao do monopdlio:

tornar seus bens de monopolio acessiveis apenas aos estratos sociais mais elevados e excluir
todos os estratos da sociedade com menos poder comercial do gozo deles, a competicao
implica baixar o preco dos bens e atingir os circulos sociais mais baixos como a situagao
econdmica assim o permite (MENGER, 1871, p. 211)

O objetivo de melhorar o bem-estar pessoal esta no centro das atividades econdmicas e é
arazao do intercambio econdmico. Uma troca de bens por equivalentes ndo contribuiria para
esse objetivo e, portanto, nao faria sentido. Os precos nao sao a esséncia da economia, mas
um sintoma do equilibrio entre a diversidade de atividades econémicas humanas. Os pregos
refletem as relagdes de troca nas quais a troca se baseia. A medida que as pessoas se esforcam
para melhorar sua condicao, elas trocam mercadorias e, nesse sentido, os pregos sao uma
consequéncia nao intencional do esfor¢o humano para melhorar a satisfagao das necessidades
individuais. O processo de mercado garante que as mercadorias em oferta cheguem as maos de
quem exprime a maior urgéncia em cada caso. A entrada de mais fornecedores tem o mesmo
efeito de como se um monopolista oferecesse mais unidades de seu produto. Em ambos os
casos, os precos desses bens caem e mais clientes entram em jogo.

5. Funcao E Origem De Dinheiro

Nos primdrdios historicos da atividade econdmica, as pessoas estavam menos interessadas
no valor de troca do que no valor de uso. Procuram-se bens que atendam a satisfacao imediata
das necessidades. Mas com o desenvolvimento econdmico, o valor de troca de um bem passa
a ser cada vez mais do interesse das pessoas.

5.1. Dinheiro como meio da troca

O problema é que as pessoas com estimativas opostas de valor de troca precisam se
encontrar, de modo que A tenha que oferecer o bem X que B deseja, enquanto B oferece o bem
particular Y que A deseja. Numa economia sem dinheiro, o desenvolvimento € prejudicado,
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porque quem deseja trocar tem que encontrar um parceiro de troca que nao s6 oferega os bens
que procura, mas que também seja aquele que precisa dos bens oferecidos.

A solugao para esse problema surge com base no fato de que os produtos tém diferentes
graus de comercializagao. Como qualquer observador de mercado sabe, existem grandes
diferencas na facilidade com que os varios tipos de bens podem ser trocados em termos de
sua comercializa¢dao. Além dos limites que sao estabelecidos no comércio no que diz respeito
as pessoas a quem um determinado bem pode ser vendido, a comercializagao de um bem
também depende do local onde o comércio ocorre e da quantidade oferecida e demandada
no mercado. Além do tamanho do mercado, a vida util do produto também determina sua
comercializagao. Esses aspectos sao fundamentais para usar o dinheiro como uma corretora
de cambio.

Para que a troca ocorra, A deve avaliar o valor do bem de troca Y maior do que o bem
de troca X, enquanto a avaliagao oposta é necessaria para B, ou seja, este tltimo deve avaliar
o bem X mais alto do que o bem Y. A troca direta € dificultada pelo fato de que uma “dupla
coincidéncia de necessidades” deve se dar para que ela seja realizada.

Como mostra a figura a seguir (Fig. 1), ndo haveria troca de bens sem dinheiro entre A,
B e C. Embora A ofereca o bem X, que B exige, B nao tem o bem Y, que A deseja trocar. Da
mesma forma, C tem um bem Y, que A demanda, mas nao um bem X, que B deseja (Figura 1).

A
Oferta: Bem X
Demanda:
BemY
C B
Demanda: Demanda:
Bem Z Bem X
Oferta: BemY Oferta: Bem Z

Figura 1. Troca de bens sem dinheiro (troca de natureza)

Com a introdugao do dinheiro como meio de troca geral, o problema da dupla coincidéncia
esta resolvido. A vende seu bem X ao comprador B, que paga com dinheiro. A compra obem 'Y
com dinheiro de C, e C pode comprar o bem Z que deseja adquirir de B em troca de dinheiro
(ver Fig. 2).
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Figura 2. Troca mediada por dinheiro

A

Vende seu bem X para
B e comprabemYdo C

C B
vende seu bem Y para vende seu bem Z para
A ecomprabemZdoB CecomprabemXdo A

Fonte: AP Mueller (2018).

A economia monetdria expande o potencial de troca. O dinheiro é produtivo porque
permite a troca que de outra forma nao seria possivel. O uso de dinheiro em transagoes
comerciais € benéfico para os participantes do mercado. No curso do comércio de permuta
mediado por dinheiro, surgem mercados onde os precos sao fixados. Os precos do mercado
monetdrio também aumentam o nivel de informagao disponivel para os participantes do
mercado sobre a situacao atual do mercado. Este € outro beneficio de usar o dinheiro.

Quanto maior o mercado, mais a especializagao se torna possivel e gratificante. A
economia monetdria é, portanto, um pré-requisito fundamental para aumentar a produtividade
e, portanto, a prosperidade econdmica.

5.2. Origem do dinheiro

Impulsionados pela busca humana de melhorar o bem-estar pessoal, os interesses
econodmicos fardao com que os individuos troquem seus bens por outro bem, mesmo que nao
tenham a intengao de usar esse bem para seu proprio consumo imediato. As pessoas agem
na expectativa de revender esse bem que receberam em troca, para finalmente obterem os
bens de consumo que procuram para consumir. Como mercadorias de troca geral, ¢ dada
preferéncia aquelas mercadorias que sao amplamente aceitas na troca e podem, portanto, ser
facilmente trocadas por outras mercadorias. Entao, também influenciado pelo habito, certo
numero de bens é usado com mais frequéncia e mais facilidade na troca.

Historicamente, os mercados foram criados para facilitar a troca. Sem um plano ou
orientacao oficial, certos bens surgem como um meio de pagamento geralmente aceito. Para que
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isso aconteca ao longo do tempo, nao é necessaria uma obrigacao legal nem uma consideragao
separada do interesse publico. A origem do dinheiro &, portanto, localizada no proprio processo
econdmico e nao determinada pelo estado ou outros fatores legislativos.

O dinheiro nado é produto de um acordo formal e ndo foi introduzido por uma legislatura
estadual. A origem do dinheiro é de natureza econdmica e foi se manifestando ao longo
do tempo em diversos lugares, dependendo da situagao econdmica vigente. A origem do
dinheiro esta na crescente percepcao, que, ao render bens menos comercializaveis aos de
maior comercializagdo, seus objetivos econdomicos especiais sao promovidos por um passo
significativo, e assim o dinheiro surgiu em numerosos centros culturais independentes com
o avango do desenvolvimento da economia nacional (MENGER, 1871, p. 260).

A mercadoria (ou grupo de mercadorias) que se torna dinheiro resulta da utilidade
pratica. Como enfatiza Menger, seria um erro presumir que a fungao do dinheiro como tal
¢ “uma medida de valor” ou que serve ao propdsito de “manter valor”. Essas fun¢des sao
acidentais por natureza do dinheiro e nao estao incluidas no conceito de dinheiro (MENGER,
1871, p. 279). Ao trocar bens, nao hd equivalentes no sentido objetivo e, portanto, o dinheiro
nao pode servir como uma medida do valor de troca.

A funcao real do dinheiro reside em seu papel de corretor de cambio e nao deve ser
equiparada ao termo “moeda com curso legal” ou mal interpretada como uma “reserva de
valor”. Poupar também nao é funcao do dinheiro. A fun¢ao de poupanga nao € inerente ao
dinheiro, mas sim derivada da fungao do dinheiro como meio de troca. A medida que a economia
monetdria avanga, o reinvestimento esta cada vez mais sendo substituido pela capitalizacao.

Com essas referéncias, Menger chama a atencao para aspectos do dinheiro que sao
amplamente considerados como equivocos sobre a funcdo do dinheiro. Muitos acreditam
que estao fazendo uma reserva de valor ao economizar dinheiro. Entendida corretamente,
no entanto, tal economia nao pode pagar o dinheiro de forma alguma. O que ocorre é que o
“valor” do dinheiro, em tltima analise, resulta apenas de quanto e quais bens se pode obter
com o dinheiro como um corretor de cambio. Se o dinheiro economizado perder sua fungao
de intermedidrio no todo ou em parte porque nao é mais geralmente aceito, torna-se evidente
que nenhum reinvestimento ocorreu. O “valor” do dinheiro sé pode ser demonstrado por
meio de sua funcao de corretor de cambio.

Muitos outros equivocos sobre dinheiro decorrem da crenga equivocada de que o
dinheiro é uma instituicdo do Estado. Como Menger explica em um trabalho publicado
separadamente sobre o assunto do dinheiro (GELD, 1892), o dinheiro atua como um mediador
de troca originalmente ndo por meio de lei ou conveng¢ao, mas por meio do “habito”, isto &,
por meio de impulsos subjetivos e inteligentes, avancou por meio de agdes correspondentes de
individuos (como o resultado irrefletido de esforcos individuais dos membros da sociedade)
e, finalmente, tornou-se geralmente aceito através da imitagao progressiva.

Como outras institui¢des que surgiram espontaneamente, o dinheiro também pode ser
promovido como um mediador de troca por meio de legislagao - mas também pode acontecer
que o legislativo impeca seu desenvolvimento automatico.
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O dinheiro nao € uma invencao estatal, ndo é o produto de um ato legislativo, e a sua
sancao por parte da autoridade estatal é, portanto, estranha ao conceito de dinheiro em geral. A
existéncia de certas mercadorias como dinheiro desenvolveu-se naturalmente a partir das
condicdes econdmicas, sem a necessidade da influéncia do Estado (GRUNDSATZE, 1871, p. 257).

Tal como acontece com outras instituicoes semelhantes, este fato do desenvolvimento
natural nao impede o estado de influencia-lo e, de acordo com Menger (1892, p. 41), da mesma
forma que se pode aperfeigod-lo pelo reconhecimento e regulamentacao do estado e adapta-lo
as necessidades diversas e em constante mudanca do trafego em desenvolvimento, também
se pode corrompé-lo.

5.3. Abuso de dinheiro

O dinheiro surgiu como um meio geral de troca para resolver o problema da dupla
coincidéncia de necessidades. A maioria dos produtos sao comercializaveis apenas em uma
extensao limitada. Sem uma moeda geral, seu cambio seria restrito. Também existem produtos
que encontram mercados em quase todo o lado. Com base neles, um determinado bem ou
alguns deles tornam-se um meio de pagamento geral e, assim, tornam-se “dinheiro”.

A funcao peculiar do dinheiro € de servir como um corretor de troca comumente em
uso. O “valor de troca” expresso em dinheiro, o chamado “valor monetario” dos bens, que
aparece como “preco”, representa apenas uma relacao de troca entre os bens para compra
e o dinheiro. Para o conceito geral de dinheiro, é irrelevante se o dinheiro desempenha
automaticamente sua fungao ou é obtido por compulsao. Nesse sentido, existe dinheiro bom
ou dinheiro ruim, dinheiro saudavel ou patologico, dinheiro que é projetado pelo estado e
aperfeicoado ou corrompido pelo Estado.

Os governos tendem a desconsiderar o papel central que o dinheiro desempenha na
prosperidade econdmica. Eles tratam o dinheiro “como se fosse realmente apenas um produto
da conveniéncia humana em geral e de sua arbitrariedade legislativa em particular”. A atitude
legislativa intervencionista com a qual o Estado aborda o dinheiro também influenciou a teoria
monetdria e “contribuiu bastante para encorajar erros sobre a natureza do dinheiro” (p. 283).

A intervencao do Estado piora a qualidade do dinheiro, se ele for mal utilizado para
fins que vao além de sua fungao real de corretor de cambio. Menger nao poderia ter previsto
a extensao gigantesca em que o mau uso do dinheiro comegou menos de meio século apos a
publicacdo de seus “Principios”, quando a ancora do ouro foi levantada no inicio da Primeira
Guerra Mundial em 1914.

Pouco mais de trinta anos ap6s o fim do padrao-ouro, o keynesianismo também legitimou
teoricamente a corrupgao do dinheiro. Tao entusiasticamente quanto essa teoria do mau uso do
dinheiro foi adotada pelos politicos, ela esta acontecendo atualmente com a chamada “Teoria
Monetéria Moderna” (MMT). Trapacear com dinheiro tornou-se o padrao por mais de um
século. Na ma compreensao da fungao real do dinheiro, a imensa prosperidade ¢ sacrificada
como resultado das vantagens aparentes da inflagao do dinheiro, que aparecem por um curto
periodo de tempo.
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Sem dinheiro como um corretor da troca, enfrenta-se o problema de encontrar um
parceiro de troca que nao s6 queira ter o bem que vocé esta oferecendo para venda, mas que
o comprador potencial também teria de possuir um bem especifico que vocé, por sua vez,
demanda.

Nem todas as transagOes benéficas podem ser realizadas sem dinheiro. O uso do
dinheiro como um corretor de cambio nao s6 abre a possibilidade de que aqueles que desejam
vender encontrem mais compradores potenciais para os bens oferecidos, mas também que os
compradores com maior disposi¢ao a pagar possam ser encontrados. O dinheiro é, portanto,
um pré-requisito para a formagao de precos e isso, por sua vez, permite que a satisfagao de
necessidades mais urgentes expressas pela disposigao de pagar tenha prioridade. Por causa do
dinheiro, ocorre uma formacao de pregos concentrada nos mercados e, portanto, um processo
de troca mais economico.

O dinheiro nao surgiu por meio da lei. De acordo com sua origem, nao € um estado, mas
um fendmeno social. Até que ponto o dinheiro pode desempenhar sua fun¢ao de promogao
do bem-estar depende da quantidade e da qualidade do dinheiro. Ignorar esse fato leva ao
uso indevido do dinheiro para fins estranhos a sua fungao real do dinheiro como mediador
de troca. Do ponto de vista da teoria monetaria de Carl Menger, € preciso afirmar, do ponto
de vista atual, que o abuso do dinheiro se tornou um haébito vicioso da politica moderna.

6. Resumo

A importancia central da obra de Carl Menger ndo chega em primeiro lugar de ser um
dos pioneiros do marginalismo, mas sim do subjetivismo. A perspectiva do subjetivismo, e,
consequentemente, do individualismo, € a mais importante contribuicao de Menger. De fato, a
utilidade marginal segue do subjetivismo da valoriza¢ao dos bens. Nesta base, Menger constroi
o edificio de sua obra. O “individualismo metodoldgico”, portanto, € o método escolhido nao
por acidente, mas necessario para captar a esséncia da agdo econémica.

Enquanto todos os esforgos econdmicos finalmente servem para satisfazer as necessidades
imediatas dos individuos na forma de bens de primeira ordem, “bens de ordem superior” sao a
preocupacao econdmica propriamente dita. Ha incertezas quanto ao futuro, mas o fornecimento
desses bens requer previsao. A atividade econdomica consiste na busca constante pelos melhores
meios de produgao e, como tal, é também uma busca permanente pelo conhecimento.

A propriedade nao é uma instituicao imposta pelo estado, mas o resultado natural
da atividade economica. A propriedade surge com escassez e se torna irrelevante quando
nao hd escassez. Da mesma forma, o dinheiro surge no mercado como meio de facilitar as
trocas e superar o problema da dupla coincidéncia de desejos. Embora Menger sugira que,
em circunstancias especificas, o estado pode melhorar essas institui¢oes, ele também alerta
fortemente contra o abuso por parte dos governos.

Para Menger, nao o preco, mas a troca de bens e servigos é o fato importante da economia.

A formagao dos pregos é acidental e reflete apenas os fundamentos da troca. Em comparagao
com a abordagem cldssica da economia, portanto, Menger oferece ambos: uma teoria muito
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mais sofisticada da troca que refuta os erros da economia cldssica e, adicionalmente, uma teoria
elaborada do progresso economico - entendida como melhoria do bem-estar individual. A
luta pela melhoria de sua situagao esta ligada ao individuo e, no maximo, inclui uma familia.

Quando Menger analisa a “agao econdmica”, ele procura entregar uma teoria do
desenvolvimento econdmico. A economia neste sentido existe no esfor¢o permanente dos
individuos de melhorar suas situacgoes.
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