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O acontecimento mais notavel na histo-
riografia da Escola Austriaca no periodo pos-
terior a Segunda Guerra Mundial foi a reava-
liacdo drastica daquilo que pode ser chamado
de sua “pré-histéria” bem como, em corolario,
uma reconsideracao fundamental da histéria do
pensamento economico em si. Essa reavaliagao
pode ser sintetizada em uma breve descrigao do
paradigma ortodoxo — anterior a guerra — do
desenvolvimento do pensamento econdmico
antes do advento da Escola Austriaca. Os filo-
sofos escolasticos eram rejeitados de imediato
como pensadores medievais que nao consegui-
ram de modo algum entender o mercado e que,
com base na religido, acreditavam que o prego
justo era aquele que cobrisse o custo de produ-
¢ao ou a quantidade de trabalho incorporado
em um produto.

Apos descrever, em linhas gerais, a discus-
sao “bulionista” e “antibulionista” entre os mer-
cantilistas ingleses e mencionar de passagem
uns poucos economistas franceses e italianos
do século XVIII, o historiador do pensamento
econdmico apresentava pomposamente Adam
Smith (1723-1790) e David Ricardo (1772-1823)
como os fundadores da ciéncia econémica. De-
pois de reforgar e atualizar um pouco o conte-
udo tedrico de meados do século XIX, o margi-
nalismo, incluindo a Escola Austriaca, apareceu
em outro grande surto na década de 1870. Com
exce¢ao da mengao casual de um ou dois pre-
cursores ingleses dos austriacos, como Samuel
Bailey (1791-1870) no inicio do século XIX, era
basicamente isso 0 que completava o cendrio.
Era tipico o texto enciclopédico de Lewis Haney
(1882-1969): 0s escolasticos eram descritos como
“medievais”, rejeitados como hostis ao merca-
do e considerados como crentes em teorias do
preco justo vinculado ao trabalho e ao custo de
producao'. Nao € de espantar que Richard Hen-
ry Tawney (1880-1962), em sua famosa frase,
pudesse chamar Karl Marx (1818-1883) de “o
ultimo dos escolésticos”2.

' HANY, Lewis H. History of Economic Thought, 4th
ed. New York: Macmillan, 1949. p. 106-108.

2TAWNEY, R.H. Religion and the Rise of Capitalism.
New York: New American Library, 1954. p. 38-39.

Uma nova luz sobre a pré-historia da Escola Austriaca

A nova perspectiva, a0 mesmo tempo
notavel e contrastante, da historia do pensa-
mento econdmico, veio a tona em 1954 com
a monumental, embora inacabada, obra de
Joseph Schumpeter (1883-1950)*. Longe de
misticos estipidos que deviam ser ignorados
para que se chegasse aos mercantilistas, os fi-
losofos escolasticos eram vistos como econo-
mistas destacados e prescientes; que desen-
volveram um sistema muito proximo a abor-
dagem austriaca e a da utilidade subjetiva.
Isso era particularmente verdadeiro no caso
dos outrora ignorados escolasticos espanhois
e italianos dos séculos XVI e XVIIL. Basicamen-
te, o inico ingrediente que faltava a sua teoria
de valor era o conceito de “marginalismo”.
Deles surgiram filiagoes que seguiram até os
economistas franceses e italianos posteriores.
Do ponto de vista de Schumpeter, os mercan-
tilistas ingleses eram insossos e estavam mais
para panfletarios polémicos do que para bali-
zas essenciais no caminho para Adam Smith
e a fundacgao da ciéncia economica. Na verda-
de, essa nova perspectiva via Smith e Ricardo
ndo como fundadores das ciéncias economi-
cas, e sim como desvios econdomicos para um
caminho tragicamente equivocado, o que le-
vou austriacos e marginalistas a fazer as devi-
das corre¢des. Até aquele momento, somente
os esquecidos escritores contrdrios a Ricardo
haviam mantido a tradicdo viva. Como vere-
mos, outros historiadores, como Emil Kauder
(1901-1982), demonstraram mais tarde as rai-
zes aristotélicas (e, portanto, escolasticas) dos
austriacos em meio a diversas variantes da
Escola Marginalista. O quadro € praticamente
o oposto daquele da ortodoxia primitiva.

Nao é o propdsito deste trabalho alon-
gar-se no merecidamente reconhecido traba-
lho de Schumpeter, mas avaliar as contribui-
¢des dos autores que levaram sua perspectiva
ainda mais longe e que continuam esquecidos
pela maior parte dos economistas, provavel-

* SCHUMPETER, Joseph A. Histdria da Analise
Economica. Fundo de Cultura, 1964. (SCHUMPETER,
Joseph A. A History of Economic Analysis. New York:
Oxford University Press, 1954).
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mente devido ao fato de ndo terem consegui-
do colocar-se no mesmo nivel de Schumpeter
na produgao de um tratado geral. O melhor
desdobramento da nova historia deve ser pro-
curado em artigos efémeros e breves panfle-
tos e monografias.

Outras contribui¢oes que foram de cer-
to modo negligenciadas tiveram seu inicio na
época de Schumpeter. Uma das mais impor-
tantes — e provavelmente a mais negligencia-
da — foi The School of Salamanca [A escola de Sa-
lamanca] de Marjorie Grice-Hutchinson (1908-
2003), que sofreu como economista por ser
professora de literatura espanhola. Ademais,
a obra teve de suportar o fardo de ter um sub-
titulo enganoso e limitante: “leituras de teoria
monetdria espanhola”*. Com efeito, tratava-se
de uma descoberta brilhante de noc¢des ante-
riores a Escola Austriaca, da utilidade e do va-
lor subjetivo, feitas pela escolastica espanhola
de fins do século XVI. Mas, em um primeiro
momento, Grice-Hutchinson mostrou que
mesmo os trabalhos do inicio da escolastica —
ja desde Aristoteles — continham uma andlise
de valor subjetivo baseada nas necessidades
do consumidor, bem como a conflitiva con-
cepgao objetiva do preco justo baseado no tra-
balho e nos custos. No principio da Idade Mé-
dia, Santo Agostinho (345-430) desenvolveu o
conceito da escala de valor subjetivo de cada
individuo. Na Alta Idade Média, por sua vez,
os filosofos escolasticos haviam praticamente
abandonado a teoria do custo de produgao
para adotar a opiniao de que o reflexo do mer-
cado da demanda do consumidor estabelece
de fato o preco justo. Isso era verdade prin-
cipalmente para Jean Buridan (1300-1358),
Henrique de Gante (1217-1293) e Ricardo de
Mediavilla (1249-1306). Grice-Hutchinson fez
a seguinte observagao:

Para os escritores medievais, o pobre era
mais consumidor que produtor. Uma teoria
fundada no custo de produgao teria dado
aos mercadores um pretexto para cobrar

* GRICE-HUTCHINSON, Marjorie. The School of
Salamanca: Readings in Spanish Monetary Theory,
1544-1605. Oxford: Clarendon Press, 1952.

precos excessivos com base na desculpa de
que estariam cobrindo seus gastos. Acredi-
tava-se que era mais justo confiar nas forcas
impessoais do mercado, que eram um refle-
xo do julgamento de toda a comunidade ou,
para citar uma frase medieval, “da avalia-
cao comum”. De qualquer modo, tem-se a
impressao de que os fendmenos das trocas
cada vez mais haviam de ser explicados em
termos psicoldgicos®.

Mesmo Henrique de Langenstein (1325-
1383) — de todos os escolasticos nao sé era o
mais hostil ao livre mercado, como também
advogava a determinacao do prego justo pelo
governo com base no status e no custo — de-
senvolveu o fator subjetivo da utilidade e da
escassez em sua andlise do preco. Mas foi a
escolastica espanhola do Quinhentos que de-
senvolveu a teoria de valor puramente subje-
tivo em favor do livre mercado. Assim, Luis
Saravia de la Calle (c. 1544) negou qualquer
importancia do custo na determinagao do
preco. Em vez disso, o prego de mercado, que
€ o preco justo, é determinado pelas forcas de
oferta e demanda que, por sua vez, sdo o re-
sultado da estimativa comum dos consumido-
res acerca do mercado. Saravia escreveu que
“excluido todo engano e malicia, o prego justo de
uma coisa € preco que pelo qual ela normalmente
¢ vendida no momento e no local do negocio”. Em
seguida ele assinala que o preco de uma coi-
sa serd alterado segundo a sua abundancia ou
escassez, e procede ao ataque contra a teoria
do preco justo baseada no custo de produgao:

Aqueles que mensuram o preco justo pelo
trabalho, custo e risco em que incorreu a
pessoa que negocia ou produz mercadorias,
ou pelo custo de transporte ou pela despesa
do deslocamento (...), ou pelo que ela tem
de pagar aos agentes comerciais pela indus-
tria, risco e trabalho, encontram-se grande-
mente equivocados, sobretudo aqueles que
permitem certo lucro de um quinto ou de
um décimo. Ora, o preco justo emerge da
abundancia ou da escassez de bens, merca-
dorias e dinheiro (...), e ndo de custos, tra-

SIbid., p.27.
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balho e risco. Se tivéssemos de considerar o
trabalho e o risco para avaliar o preco justo,
nenhuma mercadoria jamais sofreria perda,
nem entraria em questdo a abundancia ou
a escassez de bens e dinheiro. Normalmen-
te os precos nao sao fixados com base nos
custos. Por que um fardo de linho trazido
por terra da Bretanha a um alto custo deve-
ria valer mais do que aquele transportado a
um baixo preco por mar? (...) Por que um li-
vro inteiramente escrito a mao deveria valer
mais do que aquele impresso, uma vez que
este € melhor, embora sua producao tenha
custado menos? (...) Acha-se o preco justo
nao pelo céalculo do custo, mas pela aprecia-
¢ao comum®.

De modo semelhante, o escolastico es-
panhol Diego de Covarrubias y Leiva (1512-
1577), um prestigiado especialista em Direito
Romano e tedlogo da Universidade de Sala-
manca, escreveu que “o valor de um artigo [de-
pende] da apreciagio dos homens, ainda que esta
seja tola”. O trigo é mais caro nas Indias do
que na Espanha “porque os homens o tém em
grande conta, embora a natureza do trigo seja a
mesma em ambos os lugares”. Um preco nao
pode de modo algum ser considerado justo
em relagdo ao custo original ou de trabalho,
mas somente em relacdo ao valor comum do
mercado onde o produto é vendido, um va-
lor — afirmava Covarrubias — que decrescera
quando os compradores forem poucos e 0s
produtos, abundantes. Em condigdes contra-
rias, sofrera um acréscimo’.

O escoléstico espanhol Francisco Gar-
cla (m. 1659) se empenhou em uma analise
extremamente sofisticada dos determinan-
tes do valor e da utilidade. A avaliacao dos
produtos, observou Garcia, depende de uma
série de fatores. Um deles é a abundancia ou
a escassez do fornecimento dos produtos. A
primeira acarreta uma baixa apreciagdo e a
segunda, uma alta apreciagdo. Outro fator ¢

¢ SARAVIA DE LA CALLE, Luis. Instruccién de
mercadores (1544). In: GRICE-HUTCHINSON. School
of Salamanca, p. 79-82.

7 Tbid., p.48.
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se os compradores e vendedores sao poucos
ou muitos. Um terceiro é se “o dinheiro é escas-
so ou abundante”, sendo que no primeiro caso
ha uma menor aprecia¢ao e no segundo, uma
maior apreciagao. Outro ainda ¢é se os “ven-
dedores estio ansiosos por vender seus produtos”.
A influéncia da abundancia ou escassez de
um bem quase levava Garcia a beira, mas nao
além dela, de uma anadlise da utilidade margi-
nal da avaliacao.

Por exemplo, dissemos que o pao € mais va-
lioso do que a carne porque € mais necessa-
rio para a preservacao da vida humana. Mas
pode haver um tempo em que o pao seja tao
abundante e a carne tao escassa que aquele

se torne mais barato do que esta®.

Os escolasticos espanhdis também ante-
ciparam a Escola Austriaca na aplicagdo da teo-
ria do valor ao dinheiro, dando inicio, assim, a
integracao do dinheiro na teoria geral do valor.
Com frequéncia se acreditava, por exemplo,
que em 1568, Jean Bodin tivesse inaugurado o
que lamentavelmente ¢ chamado de aplicagao
da andlise de oferta e demanda ao dinheiro.
No entanto, ele foi precedido em doze anos
pelo tedlogo dominicano de Salamanca, Mar-
tin Azpilcueta Navarro (1493-1576), que estava
empenhado em explicar a inflagdo provocada
pela importagdo de ouro e prata dos espanhdis
do Novo Mundo. Citando os primeiros esco-
lasticos, Azpilcueta afirmou que o “dinheiro vale
mais onde é mais escasso do que onde é abundante” .
Por qué? Porque “toda mercadoria se torna mais
cara quando hd uma grande demanda por ela e uma
baixa oferta, e que o dinheiro, na medida em que
pode ser vendido, permutado ou trocado por alguma
outra forma de contrato, é mercadoria e, portanto,
também se torna mais caro quando hd uma grande
demanda por ele e uma baixa oferta”. Azpilcueta
percebeu que

(...) vemos por experiéncia que na Franga,
onde o dinheiro é mais escasso do que na Es-
panha, pao, vinho, tecidos e trabalho valem

8 GARCIA, Francisco. Tratado utilisimo y muy
general de todos los contractos (1583). In: GRICE-
HUTCHINSON. School of Salamanca, p. 104-105.
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muito menos. Mesmo na Espanha, em uma
época em que o dinheiro era mais escasso,
produtos venais e trabalho eram dados por
muito menos do que nos tempos posteriores
a descoberta das Indias, que inundou o pais
de ouro e prata. A razao para isso € que o
dinheiro vale mais onde e quando € escasso
do que onde e quando é abundante’.

Ademais, a escolastica espanhola che-
gou a antecipar a teoria classica de Ludwig
von Mises (1881-1973) e Karl Gustav Cassel
(1866-1945) — da paridade do poder de com-
pra das taxas de cambio — quando aplicou
logicamente a teoria da oferta e procura a
cambios internacionais, uma instituicao que
estava bastante desenvolvida no inicio da Ida-
de Moderna. O influxo de dinheiro em espé-
cie na Espanha depreciou o escudo espanhol
no cambio internacional e elevou os precos
na Espanha. Os escolasticos tiveram de lidar
com esse fendmeno alarmante. Foi o eminente
tedlogo dominicano de Salamanca, Domingo
de Soto (1495-1560), que em 1553 aplicou pela
primeira vez de modo completo a andlise da
oferta e procura a taxas de cambio internacio-
nais. De Soto observou que

(...) quanto mais abundante o dinheiro é em
Medina, mais desfavoraveis sao os termos
do cambio; e mais alto é o preco que deve ser
pago por quem quer deseje enviar dinheiro
da Espanha para Flandres, visto que a de-
manda por dinheiro é menor na Espanha
do que em Flandres. E quanto mais escasso
¢ o dinheiro em Medina, menos se precisa
pagar 14, pois o nimero de pessoas que que-
rem dinheiro em Medina € superior ao nu-
mero das que o enviam para Flandres.

O que Soto dizia é que, conforme o esto-
que de dinheiro aumenta, a utilidade de cada
unidade de dinheiro para a populagao dimi-
nui e vice-versa. Resumindo, a nica grande

9 AZPILCUETA NAVARRO, Martin de. Comentario
resolutoriodeusuras(1556).In: GRICE-HUTCHINSON.
School of Salamanca, p. 94-95.

10 SOTO, Domingo de. De Justitia et Jure (1553. In:
GRICE-HUTCHINSON. School of Salamanca, p. 55.

pedra de tropeco foi nao conseguir especificar
o conceito de unidade marginal, o que o im-
pediu de chegar a doutrina da utilidade mar-
ginal decrescente do dinheiro. Azpilcueta, na
citagdo acima, aplicou a andlise de Domingo
de Soto, da influéncia da oferta de dinheiro
nas taxas de cambio, ao mesmo tempo em que
avangou a teoria da oferta e demanda na de-
terminacao do poder de compra do dinheiro
dentro de um pais.

A analise de de Soto e Azpilcueta alcan-
¢ou os comerciantes da Espanha através do
frei dominicano Tomas de Mercado (m. 1585),
que em 1569 escreveu um manual de moral
comercial em espanhol, contrastando com os
tedlogos escoldsticos que escreviam invaria-
velmente em latim. Este foi seguido por Gar-
cia e aprovado no fim do século XVI pelo te-
6logo dominicano de Salamanca Domingo de
Bariez (1527-1604) e pelo grande jesuita portu-
gués Luis de Molina (1535-1600). Escrevendo
perto da virada do século, Molina apresentou
a teoria de um modo elegante e abrangente:

Ha outro modo de o dinheiro valer mais
em um lugar do que em outro, isto &, se ele
for mais escasso ali do que em qualquer ou-
tro lugar. Sendo idénticas todas as demais
circunstancias, em qualquer lugar em que
o dinheiro for muito abundante, ele sera o
menos valioso para o propdsito de comprar
e comparar coisas diferentes de dinheiro.
Do mesmo modo que a abundancia de pro-
dutos acarreta o decréscimo dos precos (su-
pondo que sejam iguais a quantidade de
dinheiro e o nimero de mercadores), assim
também uma abundancia de dinheiro os
faz aumentar (supondo que sejam iguais a
quantidade de produtos e o nimero de mer-
cadores). A razdo para isso € que o dinheiro
em si se torna menos valioso para o propdsi-
to de comprar e comparar produtos. Assim,
vemos que na Espanha o poder de compra
do dinheiro é bem mais baixo, devido a sua
abundancia, do que o era ha oitenta anos.
Algo que podia ser comprado por dois du-
cados naquela época agora vale cinco, seis
ou até mais. Os salarios aumentaram na
mesma proporg¢ao, e assim também os do-
tes, o preco das propriedades, a renda dos
beneficios e outras coisas.
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Da mesma forma, vemos que o dinheiro é
bem menos valioso no Novo Mundo (espe-
cialmente no Peru, onde é mais abundante)
do que na Espanha. Mas em lugares onde é
mais escasso do que na Espanha ele se torna
mais valioso. Tampouco o valor do dinheiro
serd o mesmo em todos os outros lugares,
mas variara: e isso por causa das variagoes
na quantidade, supondo que todas as outras
circunstancias sejam iguais. (...) Mesmo na
Espanha o valor do dinheiro varia: normal-
mente é depreciadissimo em Sevilha, para
onde vao os navios do Novo Mundo e onde,
por essa razao, o dinheiro é extremamente
abundante.

Em todo lugar em que a demanda por di-
nheiro é muito grande, seja para comprar
produtos, seja para transporta-los (...), ou
por qualquer outro motivo, seu valor sera o
mais elevado. Sao também essas coisas que
fazem o valor do dinheiro variar no curso

do tempo em um mesmo lugar".

Uma obra excepcional de revisao do
pensamento econémico da escolastica, tan-
to no medievo quanto na época posterior, é
a de Raymond de Roover (1904-1972). Ba-
seando seu trabalho em partes no livro de
Grice-Hutchinson, de Roover publicou sua
primeira discussao detalhada em 1955 No
periodo medieval, chamou a atengdo de ma-
neira especial para o francés Jean Buridan
(1295-1363), escolastico ockhamista do ini-
cio do século XIV, e para Sao Bernardino de
Sena (1380-1444), famoso pregador italiano

" MOLINA, Luis de. Disputationes de Contractibus
(1601). In: GRICE-HUTCHINSON. School of
Salamanca, p. 113-114; MERCADO, Tomas de.
Tratos y contratos de mercadores (1569). In: GRICE-
HUTCHINSON. School of Salamanca, p. 57-58 e
BANEZ, Domingo de. De Justitia et Jure (1549). In:
GRICE-HUTCHINSON. School of Salamanca, p. 96-
103.

2 ROOVER, Raymond de. Scholastic Economics:
Survival and Lasting Influence from the Sixteenth
Century to Adam Smith. Quarterly Journal of
Economics, Vol. 69 (1955): 161-190 ; reimpresso em
ROOVER, Raymond de. Business, Banking, and
Economic Thought. Chicago: University of Chicago
Press, 1974. p. 306-335.
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do comego do século XV. Buridan argumen-
tava que o valor é mensurado pelas necessi-
dades humanas da comunidade de individu-
os e que o preco do mercado € o prego justo.
Além do mais, ele foi o primeiro a esclarecer
de um modo pré-austriaco que o comércio
voluntdrio demonstra uma preferéncia
subjetiva, pois afirmava que a “pessoa que co-
mercializa um cavalo por dinheiro ndo o faria se
ndo houvesse preferido dinheiro ao cavalo”®. E
ainda acrescentava que os trabalhadores ofe-
recem seus servigos porque estimam que o
salario recebido € mais elevado que o esforco
que tém de empreender™.

Em seguida, de Roover discute a esco-
lastica espanhola do século XVI, cujo centro
era a Universidade de Salamanca, a rainha
das universidades espanholas naquela épo-
ca. De Salamanca a influéncia desse ramo da
escolastica se espalhou por Portugal, Itdlia e
Paises Baixos. Além de sumariar a contribui-
cao de Grice-Hutchinson e ampliar sua bi-
bliografia, de Roover observou que tanto de
Soto quanto Molina denunciavam como “fa-
laciosa” a nogao de Joao Duns Escoto (1308-
?), escolastico do final do século XIII, de que
o prego justo € o custo de produgao acrescido
de um lucro razoavel, e ndo a estimativa co-
mum no mercado, a interacao entre a oferta
e a procura. Mais tarde Molina introduziu
o conceito de competicao, afirmando que a
concorréncia entre compradores faz com que
0s pregos subam, ao passo que a escassez de
consumidores os traz para baixo®.

2 Ibid., p.309.

¥ ROOVER, Raymond de. Joseph A. Schumpeter and
Scholastic Economics. Kyklos, Vol. 10 (1957): 128.
Roover tragou o conceito de beneficio mutuo exibido
na troca até Aquino, que escreveu: “Comprar e vender
parecem ter sido instituidos para a vantagem mutua
de ambas as partes, pois uma necessita de algo que
pertence a outra, e vice-versa” (ibid.).

* ROOVER. Business, Banking, and Economic
Thought, p.312-314. Em outro local, Roover notou que
os escotistas eram uma minoria entre os escolasticos
medievais e posteriores, enquanto os escoldsticos
discutidos aqui estavam na principal corrente da
tradicdo tomista.
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Em um artigo posterior, de Roover apro-
fundou suas pesquisas na teoria escolastica do
preco justo. Ele descobriu que a nogao ortodo-
xa de prego justo como um prego relativo a
condigdo de vida e ao custo de produgao esta-
va baseada quase que inteiramente nas ideias
de Henrique de Langenstein (c. 1325-1397),
escolastico vienense do século XIV. Mas Lan-
genstein, salientou de Roover, era um segui-
dor das opinides minoritarias de Guilherme
de Ockham (1285-1347) e se encontrava fora
da tradicao tomista dominante; raramente
Langenstein era citado pelos escritores es-
colasticos. Enquanto algumas de suas pas-
sagens estdo abertas para uma interpretagao
conflitante, de Roover demonstrou que Alber-
to Magno (1193-1280) e seu grande discipulo
Tomas de Aquino (1226-1274) sustentavam
que o prego justo € o do mercado. Com efei-
to, Tomas de Aquino levava em consideragao
o caso de um mercador que transporta trigo
para um pais em que ha grande escassez; de
repente, o mercador fica sabendo que ha mais
trigo a caminho. Serd que ele poderd vender
o trigo pelo preco vigente? Ou deverd anun-
ciar a todos a chegada iminente de novos car-
regamentos de trigo e sofrer uma queda nos
precos? O Aquinate respondeu de forma ine-
quivoca que ele podera legitimamente vender
o trigo pelo prego vigente no mercado, embo-
ra acrescentasse como uma reflexdo posterior
que seria mais virtuoso da parte dele infor-
mar os compradores. Além disso, de Roover
chamou a atengdo para a sintese da posi¢ao
de Tomas de Aquino feita por seu mais dis-
tinto comentador, o escolastico do final do sé-
culo XV Tomas de Vio, cardeal Caetano (1468-
1534). Caetano concluiu que, para o Aquinate,
0 preco justo é “aquele que, em dado momento,
pode ser obtido dos compradores, admitindo-se o
conhecimento comum e na auséncia de toda sorte
de fraude e coer¢iao” .

A teoria do preco justo segundo o custo
de produgao defendida por escotistas foi mor-

1 ROOVER, Raymond de. The Concept of the Just Price:
Theory and Economic Policy. Journal of Economic
History, Vol. 18 (December 1958): 422-423.

dazmente atacada pelos tultimos escolasticos.
S3o Bernardino de Sena, sublinhou de Roover,
declarou que o preco de mercado € justo inde-
pendentemente do fato de o produtor ganhar
ou perder, de estar acima ou abaixo do cus-
to. O grande jurista do inicio do século XVI,
Francisco de Vitoria (c. 1480-1546), fundador
da escola de Salamanca, assim como seus se-
guidores, insistia na ideia de que o preco justo
¢ estabelecido pela oferta e procura indepen-
dentemente de custos de produgao ou despe-
sas. Produtores ineficientes ou especuladores
ineptos arcam com as consequéncias de sua
incompeténcia e falta de previsdo. Ademais,
de Roover deixou claro que a énfase escolas-
tica geral na justica da “estimativa comum”
(communis aestimatio) é idéntica a “avaliacao
do mercado” (aestimatio fori), pois os escolas-
ticos usavam ambas as expressoes latinas de
modo equivalente’.

De Roover notou, entretanto, que essa
aceitagdo do preco de mercado nao significa-
va que os escolasticos adotavam uma postura
laissez-faire. Pelo contrario, mostravam-se fre-
quentemente dispostos a aceitar uma fixagao
de pregos por parte do governo no lugar da
acao do mercado. Contudo, poucos escolasti-
cos proeminentes, liderados por Azpilcueta e
mesmo Molina, se opuseram a qualquer tabe-
lamento de pregos. Como afirmou Azpilcue-
ta, os controles de precos sdo desnecessarios
em tempos de abundancia, e ineficientes — ou
certamente prejudiciais — em tempos de ca-
réncia’.

Em um comentdrio ao trabalho de de Roo-
ver, David Herlihy (1930-1991) notou que, nas
cidades-Estado do norte da Italia nos séculos
XII e XIIL, o ber¢o do moderno capitalismo co-
mercial, o preco de mercado era geralmente
considerado justo porque era “verdadeiro” e
“real”, desde que “estabelecido ou utilizado
sem dolo ou fraude”. Como resumiu Herlihy,
0 preco justo de um objeto é seu “valor real
conforme o determinado por uma destas duas vias:

17 Ibid., p. 424.
8 Tbid., p. 426.
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para objetos que fossem tinicos, pela negociagio ho-
nesta entre vendedor e comprador; para mercado-
rias bdsicas, pelo consenso do mercado estabelecido
na auséncia de fraude ou conspiragido”".

A descricao definitiva de John W. Bal-
dwin (1929-2015) das teorias de preco justo
durante a Alta Idade Média dos séculos XII e
XHI confirmou largamente a percepgao revi-
sionista de de Roover. Baldwin observou que
havia trés grupos importantes e influentes de
escritores medievais: os tedlogos (os quais te-
mos examinado), os legisladores romanos e
os legisladores canonicos. Os romanos, uni-
dos aos canonistas, sustentavam incondicio-
nalmente o principio do direito privado ro-
mano de que o preco justo é todo aquele ao
qual se chega através da livre barganha en-
tre compradores e vendedores®. Baldwin de-
monstrou que mesmo os tedlogos da Alta Ida-
de Média antes de Aquino aceitavam o preco
vigente no mercado como o prego justo?.

Muitos anos mais tarde de Roover vol-
tou-se para as opinides da Escolastica sobre
uma questao mais ampla, ou seja, a do co-
mércio e da troca?. Ele admitiu a validade
parcial da opinido mais antiga de que a Igreja
medieval fazia cara feia para o comércio por

¥ HERLIHY, David. The Concept of the Just Price:
Discussion. Journal of Economic History, Vol. 18
(December 1958): 437.

2 BALDWIN, John W. The Medieval Theories of the
Just Price. Transactions of the American Philosophical
Society (Philadelphia: July 1959). Veja-se também a
revisao do trabalho de Baldwin feita por BRIDBURY,
A. R. Economic History Review, Vol. 12 (April 1960):
512-514.

2 Em particular, os tedlogos no grande centro da
Universidade de Paris no inicio do século XIII:
Alexandre de Hales e o mestre de Tomds de Aquino
Alberto Magno (ibid.,p. 71). Baldwin demonstrou
ainda que o tratamento teoldgico de questdes praticas
como preco justo na Idade Média somente teve inicio
com o desenvolvimento de centros universitarios no
fim do século XII (ibid., p. 9).

2 ROOVER, Raymond de. The Scholastic Attitude
toward Trade and Entrepreneurship. Explorations
in Entrepreneurial History, Vol. 2 (1963): 76-87;
reimpresso em ROOVER. Business, Banking, and
Economic Thought, p. 336-345.
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causa do perigo representado para a salvagao
pessoal. Ou melhor: o comércio até pode ser
honesto, mas representa uma grande tentagao
ao pecado. No entanto, ele percebeu que, con-
forme a troca e o comércio se desenvolviam
ap0s o século X, a Igreja comegou a adaptar-
-se a ideia dos méritos do comércio e da troca.
Assim, enquanto o escolastico do século XII
Pedro Lombardo (c. 1100-1160) denunciava
o comércio e a atividades militar como ocu-
pacdes pecaminosas per se, uma opiniao bem
mais benevolente acerca do comércio foi ex-
posta por Alberto Magno e seu discipulo
Tomas de Aquino, assim como por Sao Boa-
ventura (1221-1274) e pelo papa Inocéncio V
(1125-1276). Se o comércio apresenta ocasides
para o pecado, ele ndo é pecaminoso per se.
Pelo contrario, a troca e a divisdo do trabalho
sdo benéficas para atender as necessidades
dos cidadaos. Ademais, Ricardo de Media-
villa, escolastico do inicio do século XIV, de-
senvolveu a ideia de que tanto o comprador
como o vendedor ganham na troca, contanto
que cada um demonstre que prefere o que re-
cebe em troca daquilo que cede. Mediavilla
também aplicou esse conceito ao comércio in-
ternacional, mostrando que os paises se bene-
ficiam da troca de seus produtos excedentes.
Porquanto mercadores e cidaddos de cada um
dos paises obtém beneficios, nenhuma das
partes explora a outra.

Ao mesmo tempo, Tomas de Aquino e
outros tedlogos condenavam a “cobi¢a” e o
amor pelo lucro, tornando o ganho mercantil
justificavel somente quando direcionado para
0 “bem de outros”. Ademais, o Aquinate ata-
cava como “avareza” a tentativa de uma pes-
soa em melhorar sua “situacao de vida”. Mas,
como observou de Roover, o grande cardeal
italiano do inicio do século XVI Tomas Cae-
tano corrigiu essa concep¢ao ao demonstrar
que, se ela fosse verdadeira, todas as pesso-
as deveriam estar congeladas em sua atual
ocupacao e renda. Pelo contrario, afirmava
Caetano, pessoas com habilidades incomuns
deveriam ser capazes de ascender no mundo.
Ao contrario desses europeus setentrionais,
como Tomas de Aquino, Caetano estava bas-
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tante acostumado com o comércio e com a as-
censao social nas cidades italianas. Ademais,
até mesmo Aquino rejeitava a ideia de que os
precos devem ser determinados pela condi-
¢ao de vida da pessoa, mostrando que o prego
de venda de qualquer produto tende a ser o
mesmo seja o empreendedor pobre ou rico.

De Roover aclamou Sao Bernardino de
Sena, escolastico do inicio do século XV, como
o unico tedlogo que lidava em detalhes com
a funcao economica do empreendedor. Sao
Bernardino escrevia acerca das qualidades e
habilidades extraordindrias do empreende-
dor bem-sucedido, incluindo esforco, diligén-
cia, conhecimento do mercado e calculo dos
riscos, sendo o lucro sobre o capital investido
justificavel como uma compensacao pelos ris-
cos e pelo esforco. A aceitagao do lucro ficou
imortalizada em um lema contido em um li-
vro de contabilidade do século XIII: “Em nome
de Deus e do lucro”®.

O trabalho final de de Roover nessa area
foi um livreto sobre Sao Bernardino de Sena
e seu contemporaneo Santo Antonino (1389-
1459) de Florencga*. Na avaliacao de Sao Ber-
nardino quanto ao comércio e ao empreen-
dedor, a ocupagao do comércio pode levar ao
pecado, assim como qualquer outra ocupacao,
incluindo a de bispo. Quanto aos pecados dos
comerciantes, eles consistem em atividades
ilicitas como fraude, apresentacdo enganosa

% ROOVER, neste e noutros escritos, apontou para a
grande deficiéncia na analise escoldstica do mercado:
a crenca de que qualquer tipo de juros sobre um
empréstimo puro (um mutuum) constituia pecado
de usura. A razdo é que enquanto, por um lado, os
escolasticos compreendiam as funcgdes econémicas do
risco e da oportunidade, por outro, nunca chegaram ao
conceito de preferéncia temporal. Sobre os escoldsticos
e a usura, veja-se o trabalho magistral de NOONAN,
John T. The Scholastic Analysis of Usury. Cambridge,
Mass.: Harvard University Press, 1957 ; veja-se também
ROOVER, Raymond de. The Scholastics, Usury, and
Foreign Exchange. Business History Review, Vol. 41
(1967): 257-271.

# ROOVER, Raymond de. San Bernardino of Siena
and Sant’Antonino of Florence: The Two Great
Economic Thinkers of the Middle Ages. Boston: Kress
Library of Business and Economics, 1967.

de produtos, venda de produtos adulterados
e uso de pesos e medidas falsos, assim como
deixar os credores esperando, depois da data
de vencimento, o dinheiro que lhes ¢ devi-
do. Quanto ao comércio, ha diversos tipos de
mercadores uteis, segundo Sao Bernardino:
importadores e exportadores, almoxarifes,
varejistas e manufatureiros.

Sao Bernardino descreveu as raras qua-
lidades e virtudes que entram na composigao
de homens de negocios bem-sucedidos. Uma
delas € a eficiéncia (industria), que inclui o co-
nhecimento de qualidades, precos e custos, e a
habilidade de avaliar riscos e estimar oportu-
nidades de lucro, o que, como declarou, “com
efeito, muito poucos sdo capazes de fazé-lo”. A ha-
bilidade empreendedora, portanto, abrange
o desejo de assumir riscos (pericula). Homens
de negocios devem ser responsaveis e atentos
aos detalhes. Esforco e trabalho duro também
sao necessarios. A conduta racional e ordena-
da do negdcio — também necessaria para o su-
cesso — € outra virtude louvada por Sao Ber-
nardino, bem como a integridade do negocio
e o pronto estabelecimento da contabilidade.

Retornando mais uma vez a no¢ao esco-
lastica de valor e prego, de Roover salientou
que, na época de Aquino, os pregos eram tra-
tados como determinados nao pela sua posi-
¢ao filosofica na natureza, mas pelo grau de
beneficio ou utilidade dos respectivos produ-
tos a0 homem ou as necessidades humanas.
Como de Roover escreveu ao tratar de Aqui-
no: “Essas passagens sdo claras e inequivocas. O
valor depende da utilidade, do beneficio ou das
necessidades humanas. Ndo hd em lugar algum
qualquer mengdo do trabalho como criador ou me-
dida do valor”®. Um século antes da escolastica
espanhola e um século e meio antes da for-
mulacgao sofisticada de Francisco Garcia, Sao
Bernardino havia demonstrado que o prego é
determinado pela escassez (raritas), utilidade
(virtuositas) e agradabilidade ou desejabilida-
de (complacibilitas). Uma maior abundancia
de um produto causard queda em seu valor;
uma maior escassez, acréscimo. Além disso,

% Ibid., p. 17.
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para ter valor, um produto deve ter utilidade
— ou aquilo que podemos chamar “utilidade
objetiva”; mas dentro dessa estrutura, o valor
¢ determinado pela complacibilitas, ou “utili-
dade subjetiva”, que tem para cada consumi-
dor. Novamente, falta somente o elemento
marginal para uma completa teoria de valor
pré-austriaca. Chegando ao limiar da futura
solucdo austriaca para “o paradoxo do valor”
da economia classica, Sdo Bernardino notou
que um copo de agua para um homem que
estd morrendo de sede seria quase tao valio-
so quanto algo cujo preco € incalculavel, mas
felizmente a dgua, embora absolutamente ne-
cessaria para a vida humana, é geralmente tao
abundante que acaba por determinar precos
baixos ou inexistentes.

Corrigindo o fato de Schumpeter atri-
buir a fundacao da utilidade subjetiva a Santo
Antonino e observando que este a derivara
de Sao Bernardino, de Roover apontou poste-
riormente que estudos recentes demonstram
que Bernardino derivou sua andlise quase
que literalmente de um escolastico provengal
do século XIII chamado Pierre de Jean Oli-
vi (1248-1298). Aparentemente, Bernardino
nao concedeu os créditos a Olivi porque este,
oriundo de outro ramo da ordem franciscana,
era na época suspeito de heresia®.

Voltando-se para o conceito de “prego
justo”, de Roover deixou claro que Sao Ber-
nardino, na esteira de Olivi, defendia que o
preco de um bem ou servigo € “a estimativa
feita em comum por todos os cidaddos da comu-
nidade” . Ele defendia explicitamente que isso
era a avaliacao do mercado, visto que definia
0 prego justo como “aquele que acaba por preva-
lecer em dado momento de acordo com a estimativa
do mercado, ou seja, quanto valem os produtos a
venda em certo lugar”?.

Ambos os frades italianos trataram os
salarios da mesma maneira que os pregos dos
produtos. Para Sao Bernardino: “As mesmas
regras que se aplicam aos precos dos produtos tam-

% Sobre a originalidade de Olivi, veja-se ibid., p. 19.
7 Tbid., p. 20.
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bém se aplicam aos pregos dos servigos com a con-
sequéncia de que o saldrio justo também serd deter-
minado pelas for¢cas que operam no mercado ou, em
outras palavras, pela demanda por trabalho e pela
oferta disponivel”. Um arquiteto recebe mais do
que um escavador, afirmava Bernardino, por-
que “o trabalho daquele requer mais inteligéncia,
maior habilidade e mais tempo de treinamento, e
para essa atividade, por conseguinte, poucos estio
qualificados (...). As diferengas salariais devem,
assim, ser explicadas pela questio da escassez, pois
trabalhadores especializados sdo menos numero-
sos do que os ndo especializados, e altas posigoes
exigem inclusive uma rara combinagaio de talentos
e habilidades”*. Santo Antonino concluiu que
o salario de um trabalhador é um preco que,
como qualquer outro, é corretamente deter-
minado pela estimativa comum do mercado
na ausencia de fraude.

Durante o século XVI e no periodo pos-
terior, a Igreja Catolica Romana e a filosofia
escolastica sofreram ataques cada vez mais
virulentos; primeiramente dos protestantes,
depois dos racionalistas. Mas o resultado
nao foi somente eliminar qualquer influéncia
da filosofia e da economia escolasticas, mas
também escondé-la, dado que seus inimigos
declarados frequentemente deixam de citar
aqueles escritos. Desse modo, Hugo Grotius
(1583-1645), grande jurista holandés protes-
tante do inicio do século XVI, adotou muita
coisa da doutrina escolastica, inclusive a én-
fase na escassez e na utilidade como os prin-
cipais determinantes do valor e a importancia
da estimativa comum do mercado na deter-
minacao do preco. Grotius, na verdade, citou
de modo expresso os escolasticos espanhdis
Azpilcueta Navarro e Covarrubias. Seguido-
res ainda mais declarados dos escolasticos
espanhdis do século XVI foram os tedlogos
jesuitas do século seguinte, incluindo o muito
influente jesuita flamenco Leonardus Lessius
(1554-1623), amigo de Luis de Molina, e o car-
deal Juan de Lugo (1583-1660), jesuita espa-
nhol ainda mais influente, cujo tratado foi ori-
ginalmente publicado em 1642 e reimpresso

% Ibid., p. 23-24.
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muitas vezes nos trés séculos seguintes. Outro
que também seguiu explicitamente os esco-
lasticos e a Escola de Salamanca foi o filésofo
e jurista genoves Sigismondo Scaccia (c. 1618),
cujo tratado foi amplamente reimpresso, as-
sim como Antonio de Escobar (c. 1652), autor
de um manual de moral.

Voltando ao que seria a tendéncia pro-
testante dominante para o pensamento eco-
nomico posterior, as doutrinas econdmicas e
juridicas de Grotius foram seguidas de perto
no século XVII pelo jurista sueco luterano Sa-
muel Pufendorf (1632-1694). Enquanto acom-
panhava Grotius quanto a utilidade e escassez
e a estimativa comum do mercado na deter-
minagao do valor e do prego, e enquanto ain-
da seguramente consultava os escritos dos es-
colasticos espanhdis, o racionalista Pufendorf
despejou todas as citagOes a essas odiadas in-
fluéncias escoldsticas na conta de seu mestre.
Portanto, quando a doutrina de Grotius foi
levada para a Escdcia, no inicio dos Setecen-
tos, pelo professor de filosofia moral de Glas-
gow, Gershom Carmichael (1672-1729), que
traduziu Pufendorf para o inglés, o conheci-
mento das influéncias escolasticas se perdeu.
Assim, com Francis Hutcheson (1694-1746), o
grande discipulo e sucessor de Carmichael, a
utilidade comegou a ser preterida por teorias
do trabalho e do custo de produgao, até que,
por fim, na época em que Adam Smith, aluno
de Hutcheson, escreveu A riqueza das nagoes, a
influéncia pré-austriaca havia, por infelicida-
de, saido completamente de cena. E dai que
provém a opinido de Schumpeter, de Roover
e outros de que Smith — e mais tarde Ricardo
—desviou a economia para um caminho equi-
vocado, o qual os marginalistas posteriores
(incluindo os austriacos) tiveram de corrigir.

A doutrina escolastica teve uma influ-
éncia mais duradoura nos economistas da
porcdo continental, especialmente em paises
catolicos. Assim, o padre Ferdinando Galiani
(1728-1787), um brilhante italiano de meados
do século XVIII, é amitde considerado pelos
historiadores o mais acabado inventor da uti-
lidade e escassez como os determinantes do
preco. Ninguém queria enfatizar os escritos

escolasticos naquela época racionalista, mas
a forte influéncia escolastica é detectavel na
obra de Galiani, cuja se¢ao sobre o valor con-
tém uma citacdo clara do escolastico de Sala-
manca Diego Covarrubias y Leiva. Celestino,
tio de Galiani que educou o jovem economis-
ta, havia sido professor de teologia moral an-
tes de se tornar arcebispo e, portanto, estava
sem duvida habituado com a literatura esco-
lastica acerca do tema, que enchia as bibliote-
cas do Setecentos. O economista italiano An-
tonio Genovesi (1712-1769), contemporaneo
de Galiani, também foi diretamente influen-
ciado pelo pensamento escolastico. Ele havia
trabalhado como professor de ética e filosofia
moral na Universidade de Napoles.

De Galiani, o papel central da utilidade,
da escassez e da estimativa comum do merca-
do alcangou a Franga: o padre frances Etienne
Bonnot de Condillac (1714-1780), de fins do
século XVIII, e Robert Jacques Turgot (1721-
1781), outro grande padre. Tendo somente a
Galiani por seu predecessor, Turgot ecoava a
Escola de Salamanca ao defender que os pre-
¢os dos produtos e o valor do dinheiro, resul-
tado da “estimativa comum” do mercado, de-
vem ser estabelecidos a partir das avaliagoes
subjetivas dos individuos naquele mercado.
Francois Quesnay (1694-1774) e os fisiocratas
do século XVIII — repetidas vezes conside-
rados os fundadores da ciéncia econémica —
também foram marcadamente influenciados
pela Escolastica, tanto na teoria de direito
natural quanto na énfase dado ao consumo e
ao valor subjetivo. A doutrina escolastica apa-
rece até mesmo na encarnicadamente antica-
télica Encyclopédie, incluindo a doutrina do
direito natural e a andlise do preco enquanto
determinado pela vigente estimativa comum
do mercado. Mesmo durante o século XIX,
tragos fortes de Condillac e Turgot aparecem
em Jean-Baptiste Say (1767-1832), que defen-
dia um modelo baseado na utilidade para o
futuro®.

¥ Sobre a influéncia posterior dos escolasticos, vejam-
se SCHUMPETER. History of Economic Analysis, p.
94-106 ; GRICE-HUTCHINSON. School of Salamanca,
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Porvoltadamesmaépocaem que Schum-
peter, Grice-Hutchinson e de Roover publica-
vam suas pesquisas, Emil Kauder apresentou
uma perspectiva revisionista semelhante.
Kauder tracou a conexao entre os escolasticos
e Galiani. Primeiro até o politico italiano de
meados do século XVI Gian Francesco Lottini
(1512-1572)*. Ele demonstrou que Lottini foi
o primeiro a elaborar um conceito rudimentar
de preferéncia temporal: as pessoas estimam
as necessidades presentes de modo mais ele-
vado do que as futuras. O proximo elo foi o
mercador italiano do final do século XVI Ber-
nardo Davanzati (1529-1606), que aplicou ao
dinheiro a teoria do valor subjetivo em 1588.
Com efeito, Schumpeter logo demonstraria
que Davanzati também resolveu o “parado-
xo do valor”: a dgua é muito util, mas nao é
valiosa no mercado porque ¢ extremamente
abundante. Nao se sabe se Davanzati foi ou
nao influenciado por Sao Bernardino®. Quase
um século depois, foi seguido pelo professor
de matematica italiano Geminiano Montanan
(1633-1687). Definitivamente, por essa época,
Galiani era influenciado por Davanzati.

Tempos depois, Kauder trabalhou de
um modo original com as contribui¢oes de
Galiani. Ora, Galiani ndo somente expos de
forma profunda a conhecida teoria da utilida-
de e da escassez enquanto determinantes do
preco — que s carecia do principio marginal
para chegar a teoria austriaca — como também
passou a aplicar a teoria da utilidade ao valor
do trabalho e a outros fatores de producao.
Pois o valor do trabalho é, por sua vez, deter-
minado pela utilidade e pela escassez daquele
tipo especifico de trabalho que se tem em con-
ta. Os altamente qualificados recebem muito

p- 59-78 ; ROOVER. Business, Banking, and Economic
Thought, p. 330-335; e ROOVER. Joseph A. Schumpeter
and Scholastic Economics, p. 128-129.

% KAUDER, Emil. Genesis of the Marginal Utility
Theory: From Aristotle to the End of the Eighteenth
Century. Economic Journal, Vol. 63 (Sep 1953): 638-
650.

31 SCHUMPETER. History of Economic Analysis, p.
300.

Uma nova luz sobre a pré-historia da Escola Austriaca

mais do que o trabalhador comum, porque a
natureza produziu somente um pequeno nu-
mero de homens capacitados. Mas isso nao é
tudo. Para Galiani, ndo ¢ o custo do trabalho
que determina o valor, mas o valor — a esco-
lha do consumidor — é que determina o custo
do trabalho. Ademais, Galiani chegou a rocar
em uma teoria de juros baseada na preferén-
cia temporal antes de Bohm-Bawerk, tendo os
juros como a diferenga entre o dinheiro pre-
sente e o futuro® Depois, Turgot antecipou
os austriacos ao aplicar a teoria da utilidade
de Galiani a uma analise detalhada do cam-
bio isolado. Turgot, além disso, como assi-
nalou Schumpeter, desenvolveu uma analise
de tempo da producao e tragou uma analise
geral pré-austriaca da lei dos rendimentos
decrescentes que ndo encontrou paralelo até
o fim do século XIX. Foi com bastante acerto
que Schumpeter escreveu que “ndo é exagera-
do dizer que a economia analitica levou um século
para chegar aonde poderia ter chegado vinte anos
depois da publicacdo do tratado de Turgot, se este
tivesse tido o seu contetido corretamente compre-
endido e absorvido por um profissional atento”*.
Em vez disso, como Kauder destacou, coube
a Condillac oferecer uma derradeira e descui-
dada defesa da teoria da utilidade de Galiani
contra a crescente vaga da teoria britanica do
custo. Na frase incisiva de Condillac: “Uma
coisa ndo tem valor porque ela custa, como as pes-
soas o supoem; pelo contrdrio, ela custa porque tem
um valor”*.

Em um fascinante artigo complementar,
ele especulou acerca da persisténcia da teoria
da utilidade e do valor subjetivo no continen-

2 KAUDER. Genesis of the Marginal Utility Theory, p.
645.

% SCHUMPETER. History of Economic Analysis, p.
249; vejam-se também ibid., p. 259-261, 332-333.

¥ KAUDER. Genesis of the Marginal Utility Theory,
p. 647. Kauder e Schumpeter também perceberam
que o matematico francés do inicio do século XVIII,
Daniel Bernoulli (1700-1782), estando fora da corrente
do pensamento econdémico, desenvolveu uma versao
matemdtica da utilidade marginal decrescente do
dinheiro (ibid., p. 647-50; SCHUMPETER. History of
Economic Analysis, p. 302-305).
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te, quando comparada com o aumento e o
predominio da teoria da quantidade de traba-
lho e do custo de produgao na Gra-Bretanha®.
Ficou particularmente intrigado pelo fato de
que os subjetivistas franceses e italianos an-
teriores ao Oitocentos eram todos catdlicos
(e, certamente, podia ter acrescentado que
os escolasticos medievais e os do século XVI
também o eram), ao passo que 0s economistas
britanicos eram todos protestantes ou, mais
precisamente, calvinistas. Kauder conjectu-
rou que foi o ensino calvinista que levou John
Locke — e, particularmente, Adam Smith — a
rejeitar a tradigcao continental (Smith conhecia
Turgot e leu Grotius) e a enfatizar uma teoria
do valor com base no trabalho. Os calvinistas
acreditavam que o trabalho ou labor era divi-
no. Serd que nao foi essa impressao que pode
ter levado Smith e os outros a adotar uma teo-
ria do valor econdmico com base no trabalho?
Além disso, Kauder assinalou que, até mea-
dos do século XVIII, as universidades france-
sas e italianas eram dominadas pela filosofia
aristotélica, especialmente conforme a trans-
mitida por jesuitas e outras ordens religiosas.
Kauder acrescentou que, em contraste com o
calvinismo, a filosofia aristotélico-tomista ndao
glorificava o trabalho ou labor como divino
per se. O trabalho pode ser necessario, mas “a
busca moderada do prazer e da felicidade” —
em suma, a utilidade — “forma o centro das
acoes economicas”. Kauder concluiu que “se
o0 prazer em uma forma moderada é o propésito da
economia, assim, seguindo o conceito aristotélico
de causa final, todos os principios da economia que
incluem a valorizagdo devem derivar dele”*.
Kauder admitia que se tratava de uma
conjectura que nao pode ser provada e que
tampouco se sustenta para o século XIX em
particular. Entretanto, ofereceu uma explica-
¢do intrigante para o insucesso de Alfred Mar-
shall em adotar a teoria da utilidade marginal
em sua totalidade, e que a deixou de lado em

% KAUDER, Emil. The Retarded Acceptance of
the Marginal Utility Theory. Quarterly Journal of
Economics, Vol. 67 (Nov. 1953): 564-575.

% Ibid., p. 569.

favor de um recrudescimento da teoria obje-
tiva do custo de producao de Ricardo. Essa
explicagdo se sustenta na indubitavelmente
forte formacgao evangglica e calvinista de Mar-
shall”.

Por fim, Emil Kauder demonstrou de
modo convincente a influéncia direta da fi-
losofia aristotélica nos fundadores da Esco-
la Austriaca e contrastou o resultado com as
outras escolas marginalistas de fins do século
XIX. Em primeiro lugar, ao contrario de Je-
vons e Walras — que acreditavam que as leis
econOdmicas sdo hipoteses que lidam com
quantidades sociais —, Carl Menger e seus se-
guidores defendiam que a economia investi-
ganao as quantidades dos fenomenos, mas as
esséncias subjacentes de entidades reais como
valor, lucro e outras categorias econdmicas. A
crenca em esséncias subjacentes inerentes a
aparéncias superficiais € aristotélica, e Kauder
demonstrou que Menger estudava e citava
Aristoteles largamente em seu trabalho me-
todoldgico. Também apontou as semelhancgas
descobertas por Oskar Kraus entre as teorias
de imputacdo austriaca e a aristotélica. Kau-
der também notou que Menger aplicava a dis-
tingao aristotélica fundamental entre matéria
e forma a teoria econémica: a teoria economi-
ca lida com a forma subjacente dos eventos,
enquanto a historia e a estatistica lidam com a
matéria concreta. Os casos histdricos concre-
tos sao exemplos de regularidades gerais — a
matéria aristotélica que contém as potenciali-
dades — ao passo que as leis econdmicas “sdo
as formas aristotélicas que atualizam a poténcia,
ou seja, fornecem as leis e os conceitos vilidos para
todos os tempos e lugares”*.

Em segundo lugar, Menger defendia, ao
contrario de Jevons e Walras, que as leis eco-
nomicas expressas em equagoes matematicas

¥ Ibid., p. 570-571. Esses dois artigos estao reimpressos
em sua esséncia em KAUDER, Emil. A History of
Marginal Utility Theory. Princeton, N.J.: Princeton
University Press, 1965. p. 3-29.

% KAUDER, Emil. Intellectual and Political Roots
of the Older Austrian School. Zeitschrift fiir
Nationalokonomie, Vol. 17 (Dec 1957): 411-425.
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sao somente declaragoes arbitrarias. Por outro
lado, leis econémicas genuinas sdo “exatas”, o
que na terminologia de Menger significa que
sao leis fixas que descrevem sequéncias inva-
ridveis no tempo e no espago. Assim, Menger
e os austriacos erguem uma “estrutura eterna
da economia (...) despida de quaisquer particulari-
dades historicas”. Em suma, Menger e, em sua
esteira, Bohm-Bawerk, eram ontologistas so-
ciais aristotélicos, paladinos da realidade ab-
soluta e apoditica das leis econémicas. Kau-
der notou com perspicdcia que na economia
contemporanea “somente von Mises, o mais fiel
discipulo dos trés pioneiros [marginalistas], man-
tém o cardter ontoldgico das leis economicas. Sua
teoria da agdo humana é uma ‘reflexdo sobre a es-
séncia da agdo.” Leis econdmicas proporcionam ‘fa-
tos ontologicos™ .

Finalmente, o método matematico Je-
vons-Walras necessariamente lida com “fun-
¢des de fendmenos interdependentes”, ao
passo que, para Menger e os austriacos, as
leis econdmicas sao genéticas e causais, avan-
cando da utilidade e da acdo do consumidor
para o resultado do mercado. Como o disse
Kauder:

Para Marshall, valor e custo, oferta e deman-
da, sdo fatores interdependentes cuja cone-
xao funcional pode ser explicada em uma
equacao ou figura geométrica. Para Wieser,
Menger e especialmente Bohm-Bawerk as
necessidades do consumidor sdo o inicio e o
fim dos nexos causais. O propdsito e a cau-
sa da agao econ6mica sao idénticos. Nao ha
nenhuma diferencga entre causalidade e tele-
ologia, afirma Bchm-Bawerk. Ele conhecia a
origem aristotélica do seu argumento®.

Kauder também mostrou que o método
tipicamente austriaco de proceder com pala-
vras de um modelo Robinson Crusoé e depois
avangar passo a passo para uma economia
plenamente desenvolvida estd em consonan-
cia com o conceito aristotélico de enteléquia,
segundo o qual “o movimento da potencialidade

* Ibid., p. 417.
“ Ibid., p. 418.
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para a atualizagdo determina ndo somente a estru-
tura do sistema, mas também a apresentagio dos
pensamentos”*.

Ao tentar explicar a preferéncia austri-
aca, entre todos os marginalistas, pelo realis-
mo filosdfico e pela ontologia social, Kauder
apontou para as influéncias de fins do século
XIX de Aristoteles, Tomas de Aquino e outras
escolas de filosofia realista no clima intelec-
tual austriaco. O mais influente foi Aristote-
les, cuidadosamente estudado até meados do
século XIX e frequentemente ensinado nas
escolas secundérias na Austria. Enquanto o
realismo cedia espago para o empiricismo na
Escola Austriaca na virada do século XX, “o
vienense Schottengymnasium, viveiro intelectual
de muitos austriacos famosos como Wieser, exigia,
mesmo apds 1918, que os estudantes lessem a me-
tafisica de Aristoteles no original grego”*. Por ou-
tro lado, certamente, a influéncia da filosofia
aristotélica na Bretanha ou mesmo na Franga
durante o século XIX era praticamente zero.

Nas ultimas décadas, os estudiosos re-
visionistas alteraram de forma visivel nosso
conhecimento sobre a pré-histéria da Escola
Austriaca de economia. Vemos emergir uma
longa e poderosa tradi¢ao de economia esco-
lastica protoaustriaca, baseada em Aristdte-
les, que atravessa a Idade Média e a escolas-
tica posterior na Espanha e na Itdlia, e mais
tarde influencia economistas franceses e ita-
lianos, tanto antes de Adam Smith como em
seu tempo. O éxito de Carl Menger e dos aus-
triacos nao foi tanto fundar um sistema abso-
lutamente novo na estrutura da economia po-
litica britanica classica, e sim reviver e expor
em detalhes a tradi¢ao mais antiga que havia
sido deixada de lado pela Escola Classica. co»

4 Ibid.

2 Ibid., p. 420; veja-se também KAUDER. History of
Marginal Utility, p. 90-100. Sobre Menger enquanto
aristotélico, veja-se também HUTCHINSON, Terence
W. Some Themes from Investigations into Method. In:
HICKS, J. R. & WEBER, Wilhelm (Eds.). Carl Menger
and the Austrian School of Economics. Oxford:
Clarendon Press, 1973. p. 17-20.




