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ormalmente, quando falamos em Es-

cola Austriaca, o nome de Carl Men-

ger (1840-1921) é preterido por nomes
como: Ludwig von Mises, Friedrich A. Hayek,
Murray N. Rothbard e até mesmo Frédéric
Bastiat, que nem sequer pode ser considera-
do um Austriaco, em esséncia. Claro que es-
ses pensadores foram e sdo importantissimos
na constru¢ao do pensamento dessa Escola,
mas € evidente que Menger (e por que nao
falar em Eugen von Bohm-Bawerk também)
foi deixado, ao meu ver injustamente, de lado
pelos autores mais recentes.

Uma critica comum feita a Menger, € a
que deu uma importancia desproporcional a
Methodenstreit, um longo e exaustivo debate
com a escola Historicista Alema. Com isso, de
algum modo acabou desperdi¢ando energia,
sob a dtica de alguns analistas, principalmen-
te porque abriu espaco para as teorias mone-
taristas de equilibrio.

The Origins of Money foi publicado origi-
nalmente em 1892, 21 anos depois de sua obra
considerada a mais importante: “Principios
de Economia Politica”".

Menger comeca dizendo que existe um
fendmeno muito estudado pelos intelectuais
em geral, e que atrai muita atencdo, que € o
fato de que, em civiliza¢des avangadas, o uso
de ouro, prata e subsequentemente o de pa-
pel para representa-los, tornou-se universal-
mente aceito como meios de troca. A pergun-
ta principal é: como esses pedagos de metais,
aparentemente intteis, ao redor de todo o
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mundo, eventualmente e sem qualquer rela-
¢do proxima ente esses entes locais, alcanga-
ram esse status?

Para isso, precisamos voltar ainda mais
no tempo, quando os meios de troca eram ou-
tros: animais, sal, peles e até mesmo conchas.
Como explicar por que os homens aceitam
esses tipos de mercadorias, mesmo que nao
tenha utilidade imediata?

Para o autor, na época em que escreveu
este livro, ainda ndo havia teorias satisfaté-
rias relacionadas com as origens do dinheiro.
A primeira do tipo langada foi que o dinheiro
nasceu de um sistema legal ou mesmo de uma
convencdo geral. Esse pensamento é seguido
por Platao, Aristdteles, por juristas Romanos
e escritores medievais. Entretanto, quando
testada de forma mais profunda, essa teoria
deu espago para grandes duvidas. Como um
evento tdo importante como esse marco legal
teria passado desapercebido?

O homem foi, aos poucos, compreen-
dendo as vantagens trazidas pelas trocas,
como também chamamos de escambo. No
comecgo, de acordo com a simplicidade de
qualquer cultura primitiva, focava-se somen-
te em atender a demandas de curto prazo.
No entanto, quando oferta e demanda ndo se
equivaliam quantitativamente, essa troca era
particularmente dificultada. Como um curso
natural das coisas, numa ordem espontanea,
a fim de solucionar esse problema, foi perce-
bido que havia, em cada mercadoria, um dife-
rente grau de liquidez (Absatzfahigkeit). Com
isso em mente, podemos imaginar o nosso di-
nheiro “atual” como um ativo ou mercadoria
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com o maior grau de liquidez do mercado.
Houve alguns casos onde nossa moeda ficou
tao fragilizada que se tornou uma mercado-
ria muito pouco vendavel, traduzindo a partir
do termo exato do autor. No entanto, isso ndo
¢ um privilégio sé nosso, pois sempre que a
autoridade central empregou uma receita si-
milar, o0 mesmo aconteceu, vide a Republica
de Weimar, a Roma Antiga e diversos outros
exemplos. Quanto mais liquida ficar uma
mercadoria, a tendéncia é que seu valor fique
ainda maior, pois seu uso como meio de troca
aumenta.

No quinto capitulo, o autor fala da alta
variagao e também do quanto é dificil ter uma
perfeita nocao de pregos. Uma coisa que cita é
que, caso alguém compre uma mercadoria no
mercado, mesmo sem alterar qualquer pro-
priedade do produto, dificilmente conseguira
colocar esse produto no mercado pelo mesmo
preco, como um carro novo, por exemplo. As-
sim como ndo pode haver uma proporciona-
lidade clara entre as mercadorias, dois quilos
de um produto nem sempre valera o mesmo
que dez quilos de outro. Sao praticamente
infinitas variaveis. E uma questao de quan-
to o mercado aspira por aquilo. Também ar-
gumenta que nem sempre o vendedor pode
esperar o tempo necessario para vender seu
produto pelo “preco de mercado”, frequente-
mente, por motivos diversos, precisa tornar o
valor mais atrativo ao cliente em potencial.

Menger fala que ha alguns tipos de li-
mites ou limitagdes concernentes ao grau de
liquidez de cada produto, a saber: limites eco-
nomicos, limites espaciais e limites de tempo.
O primeiro considera o numero de pessoas
interessadas no produto, seu poder de com-
pra, o desenvolvimento do mercado, entre
outros. Os limites espaciais levam em conta a
distribui¢ao geografica do produto, o custo de
transporte, regulagdes e barreiras comerciais.
No caso dos limites de tempo, consideram-se,
obviamente, a taxa de juros, o custo de arma-
zenagem e muitas outras varidveis dificeis até
de imaginar.

Sempre houve um certo tipo de prefe-
réncia natural, se € que se pode falar assim,

Carl Menger

quanto a certas mercadorias, no sentido serem
preferidas como meios de troca, sem conven-
¢ao legal. Um bom negociador sempre busca
ter em maos meios de troca com maior poder
de venda, com certa escassez, que usualmente
despertam maior interesse e maior valor. As-
sim, € possivel atender as suas expectativas
com maior éxito.

Conforme a mobilidade foi sendo faci-
litada, o aumento do comércio foi inevitavel.
Como faz parte da natureza humana buscar
sua cada vez maior satisfacdo, os seres hu-
manos aprenderam a transacionar e a buscar
novos mercados para seus produtos, o que
foi tornando ainda mais necessario dispor
de um meio de troca convencional, como pe-
cas de metal: escassas, faceis de transportar e
ja difundidas pelas civiliza¢des. O que mais
contribuiu para o uso do dinheiro, tal como o
conhecemos, foi a acdo humana, o individuo
buscando um maior grau de satisfa¢ao - sem-
pre usando seu conhecimento, que pode ser
infimo, mas Unico, para fazer o melhor com
seus meios.

Quando Menger fala da moeda como
algo que nao foi criado por lei ou império,
também deixa claro que, a partir de certo pon-
to, houve e hd legisla¢Ges instituidas com esse
intuito. No entanto, em suas palavras: “Mas
este ndo € o tinico e nem o modo principal por
meio do qual a moeda se originou”.

Em seu pequeno tratado, ndao se leva
tanto em conta o resultado nefasto desse ar-
tificio governamental. Pelo contrario, o autor
se atém ao resultado positivo e diz que os go-
vernos aperfeicoaram e fizeram evoluir, por
meio do seu poder, o uso do dinheiro. Onde,
anteriormente, os metais eram transaciona-
dos por peso, passou-se a adotar a cunhagem
de moedas e, subsequentemente, a emissao
de papéis com seu valor intrinseco. Menger,
mesmo tendo falecido apos a cria¢ao de insti-
tui¢des centrais de moeda, nao pode testemu-
nhar suas diversas mazelas.

Como os metais preciosos se tornaram
moeda? Voltando a pergunta inicial, por que
tantas nag¢des diferentes, espalhadas por todo
o planeta, convencionaram a utilizagao desse
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tipo de mercadoria como dinheiro? Os me-
tais preciosos sao 0s que superam, com maior
grau, as limitagoes descritas por Menger. Sao
relativamente faceis de transportar, escassos,
faceis de fracionar e duraveis. Dessa maneira,

reunem as melhores condi¢des para desem-
penhar a importante fungdo de favorecer as
transagdes econdmicas entre os seres huma-
nos. co»
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